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RESUMEN

Este artículose enfoca enla relación comercial Colombia-México, en el sector textilconfección, durante los años de1980 a 2010. Se realiza una contextualización de
la transformación del comercio en el mundo y como éste ha repercutido enlas
dinámicas

comerciales

de

México

y

Colombia,

presentándose

cambios

estructurales en los ámbitos:políticos, sociales, culturales, tecnológicos y
económicos, que han traído la evolución del comercio internacional.
De la misma manera,se pretende dar a conocer el comportamiento del sector
textil-confección colombiano con la firma del tratado comercial G2,en donde se
analiza el comercio bilateral de los productos por capitulo del sector textil, de
acuerdo al sistema armonizado internacional. Finalmente,basados en

los

indicadores de comercio, como el de Glubel y Llyod y Balassa, en donde se
observan los resultados de esta relación comercial.

Palabras claves: Relación Comercial, Cambios Estructurales, Tratado Comercial,
Sistema Armonizadoe Indicadores de Comercio.

8

ABSTRACT

This paper focuses on the Business Relationship between Colombia and Mexico in
the textile sector between 1980 and 2010. It provides a contextualization of trade
developments in the world and how they have affected the business dynamics
between Mexico and Colombia, introducing structural changes in the political,
social, cultural, technological and economic areas which international trade
developments have brought about.
At the same time, it seeks to highlight the performance of the Colombian textile
sector with the signing of the G2 Trade Agreement, analyzing bilateral trade in
textile-sector products by chapter, according to the international harmonized
system. Finally, the study demonstrates the consequences of that business
relationship based on trade indicators such as Glubel and Llyod, and Balassa.

Keywords:

Business Relationship, Structural Changes, Trade

Agreement,

Harmonized System and Trade Indicators
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INTRODUCCIÓN

El sector textil-confección en Colombia ha sido un dinamizador económico muy
importante a lo largo de la historia, tanto en el ámbito de generación de empleo
como de productividad. Sin embargo, este sector ha sufrido crisis por los diversos
fenómenos económicos, tales como la recesión y la apertura de mercados. En
este último caso, la crisis obedece a que en el sector su estructura organizacional,
su capacidad instalada y sus procesos tecnológicos eran precarios, sin innovación
y con poca participación en los mercados internacionales.
Para México, el sector textil-confección tiene una participación importante en
cuanto a su balanza comercial, siendo un sector productivo, dinámico y relevante
en la economía mexicana. La década de los noventa fue muy importante gracias a
la apertura comercial. Sin embargo, según un estudio del centro de competitividad
de México (ITAM-2010), en los años 2000, la industria afrontó una crisis debido al
surgimiento de las economías asiáticas, en especial la china, produciendo una
disminución de la producción, las ventas y el empleo. Razón por la cual esta
industria ha tenido que adoptar cambios que le permitan continuar siendo
competitivo,y,para ello, están utilizando como herramienta las tecnologías de la
información (adquiriendo maquinaria y equipos), que les permita ser innovadores
en diseños y acabados, diversificar productos y mercados y por último mantener la
calidad de sus productos.
El estudio analiza el comportamiento del sector textil-confección durante los años
1980 a 2010 para Colombia-México,realizado bajo la Teoría Convencional del
Comercio, la Especialización, el Intercambio Comercial, las Ventajas Competitivas,
la Nueva Teoría del Comercio yel Comercio Intra Industrial.Loanterior nos ayuda a
analizar y ver la importancia de los intercambios comerciales en el crecimiento
económico de cada país.
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La apertura económica generó la necesidad a los países de suscribir acuerdos
comerciales que les permitieran mantenerse en el mercado internacional, en
donde cada país lograra desarrollar ventajas competitivas. Caso particular es el
G2 (anteriormente G3),firmado en 1995 por México, Venezuela y Colombia,
consolidando un mercado de más 140 millones de habitantes. En 2006, Venezuela
decide retirarse de este acuerdo. Este tratado lo que buscaba era generar una
desgravación arancelaria de forma gradual.
La investigación se realizó en cuatro capítulos. El primer capítulo hace una
referencia teórico-conceptual, en donde se explican las teorías del comercio bajo
diferentes posturas de los distintos autores. Se presenta una rigurosa
investigación de las mismas para poderlas contrastar con el comportamiento
presentado en el tratado comercial G2 (Colombia-México), para el período a
analizar de 1980 a 2010.
En el segundo capítulo, se presentan los estándares y las tendencias del
comercio, el proceso de producción del sector textil-confección Colombia-México
1980-2010, en donde cada país vive una transformación con la apertura comercial,
generando un cambio tanto institucional como en las políticas comerciales. Para
finalizar este capítulo, se explica la globalización de la producción y la integración
de los mercados, influyendo a los países hacia un comercio competitivo y adquirir
de éste una ventaja.
En el tercer capítulo, se explica la participación de los productos del sector textilconfección, clasificados por capítulos arancelarios de acuerdo al Sistema
Armonizado, en el mercado colombo-mexicano. Con lo anterior, se muestra qué
productos del sector textil colombiano se han beneficiado con este tratado
comercial.
En el cuarto capítulo, se presenta el entorno del sector textil-confección desde sus
inicios, tanto en Colombia como en México. Además, se construyen y analizan los
índices de comercio internacional como: Ventaja Comparativa Revelada (IVCR),
Balassa, de concentración y diversificación (Herfindahl/Hirschmann) y Glubel y
11

Llyod para la relación comercial Colombia-México de 1980 a 2010 y, así, poder
concluir si la firma de este tratado comercial G2 ha beneficiado al sector textilconfección colombiano.
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CAPÍTULO I
INTERCAMBIO COMERCIAL DE ACUERDO CON LOS
REFERENTES TEÓRICO-CONCEPTUALES

En este capítulo, se presentan los conceptos y teorías del comercio internacional y
las razones por las cuales éste existe. Con ello, se explicará la especialización del
trabajo, las ventajas competitivas y el crecimiento económico, apoyados en los
diferentes aportes de reconocidos y destacados autores. Basados en una rigurosa
búsqueda, en donde se tomaron los principales conceptos de intercambio
comercial,

como

lo

son:

comercio,

especialización,

intercambio-ventaja

competitiva, comercio Intraindustrial y crecimiento económico en la evolución del
comercio. (Ver anexo 1)
Existen dos razones por las cuales se da el comercio entre países: la primera es
que los países son diferentes entre sí ya sea por sus dotaciones, por sus
preferencias o por su grado de especialización y tecnología (Teoría convencional
del Comercio). De esta manera, pueden beneficiarse si cada país produce y vende
lo que sabe hacer mejor.
La segunda se da porque los países comercian para aprovechar la presencia de
economías de escala de producción (Nueva Teoría del Comercio). En ésta, si
cada país produce un cierto número de bienes, podrá producirlos mejor y en
mayor cantidad. Así, podrá vender su excedente y comprará aquello que no
produce.

1.1 EVOLUCIÓN DELCOMERCIO

El comercio es una actividad socioeconómica que consiste en la compra y venta
de bienes y/o servicios, que pueden ser destinados

para su uso, venta o

transformación. También podemos ver al comercio como la producción de un bien
13

o servicio en un país y su venta a un comprador en otra nación. Sin embargo, esta
transacción no es realizada por los países, sino por las empresas o un comprador
con libertad para comerciar en el ámbito nacional e internacional.
Para Smith (1776), el comercio permitía a los países ampliar su mercado, lo que,
a su vez, incrementaba la producción y, finalmente, generaría acumulación y
bienestar para el mismo.Ricardo (1817) también veía benéfico el comercio para
un país, siempre y cuando éste aumentara la cantidad y variedad de los bienes
en que pueden gastarse las rentas, además de proporcionar incentivos al ahorro y
a la acumulación del capital.
La teoría Ricardiana se convirtió en una herramienta muy útil para explicar las
razones por las cuales el comercio podría ser viable entre países y, a su vez,
incrementar la riqueza de los socios comerciantes. Sin embargo, a esta teoría
también le surgió una gran crítica y es que los países no producen un solo bien
(necesitan muchos bienes para satisfacer las necesidades de sus habitantes).
La creación de comercio es el flujo de bienes, servicios y productos, los cuales se
producen cuando se cambia la fuente de suministro de una economía, donde se
presenta la reducción de costos, es decir, que en cuanto a producción y uso de
recursos exista una mayor eficiencia. Lo anterior se presenta cuando las
importaciones más caras son sustituidas por otras más baratas.
La desviación de comercio es el flujo de bienes, servicios y productos, los cuales
se producen cuando se cambia la fuente de suministro de una economía, donde
se presenta un aumento de los costos, es decir, pasa a ser una fuente ineficiente
en cuanto al uso de los recursos y la producción. Lo anterior se presenta cuando
las importaciones más baratas de países externos son sustituidas por productos
más caros del mismo país.
Lo anterior se puede manejar para países en vía de desarrollo que, en este caso,
son México y Colombia, en donde los recursos manejan una asignación eficiente.
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Para Viner (1950), las uniones aduaneras son importantes y viables, si y
solamente si, la creación de comercio supere a la desviación de comercio.
En otras palabras, la creación de comercio hace que se mejore la asignación de
recursos dentro de un país y el bienestar de la economía internacional, haciendo
que la especialización aumente fomentándola al igual que se presenta una mayor
explotación de la ventaja comparativa. Otro punto importante es que la creación de
comercio hace que se fortalezcan las relaciones entre países socios, creando, así,
una mayor demanda. En cuanto a la desviación del comercio, ésta hace que el
bienestar presente una disminución y perjudique a los productores externos más
eficientes, dando ventaja a los productores internos más ineficientes.
Según Ramos (2008),Shumpeter hizo un buen aporte sobre el comercio en el que
proclama, que “el proteccionismo aparta a las naciones y facilita la formación de
carteles, convirtiendo la economía en un arma de lucha política entre naciones;
por el contrario, el libre comercio ninguna clase tendrá interés en la expansión por
la fuerza, ni existirían conflictos entre las naciones, ni entre las clases sociales de
las mismas”.
De esta manera, se hace muy interesante el aporte de Krugman (1994), él plantea
que lo que existen son países competitivos, y éstos lograrán ser competitivos si
son capaces de producir bienes y servicios que satisfagan las necesidades de los
mercados internacionales y a la vez conserven la renta real de sus habitantes.
Para ello, se necesita que las naciones y sus ciudadanos sean productivos y
eficientes.
Además es Krugman (1994) quien afirma que las naciones se vinculan en el
comercio internacional por dos razones. La primera es que los países no son
similares y, por ello, comercializan en el mercado internacional (el comercio les
permite beneficiarse de sus diferencias), consiguiendo en mercado externo lo que
no producen y/o no es económicamente viable producir en el mercado interno. La
segunda razón es que los países comercializan para lograr economías de escala
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en su producción, permitiéndole a cada país producir sólo una diversidad muy
limitada de bienes para que lo hagan a una escala mayor y más eficiente.
Para Moscoso y Vásquez (2006), existen dos tipos de comercio. El primero es el
interindustriales, donde dos naciones exportan e importan productos de distintas
industrias. El segundo es el Intraindustrial, en donde se exportan e importan
productos de la misma industria. El comercio Intraindustrial es medido por el índice
de Glubel y Llyod (1975).La importancia del comercio Intraindustrial en
diferenciación al comercio interindustrial se encuentra en que resulta una buena
explicación para el crecimiento del comercio con base en economías a escala y
diferenciación de productos.
Cuadro 1: Principios de competitividad mundial

I. Actividad económica
1. La prosperidad de un país refleja su actividad económica pasada.
2. La competencia gobernada por las fuerzas del mercado mejora la actividad
económica de un país.
3. Cuanta más competencia exista en la economía doméstica, más competitivas
serán las empresas domésticas en el exterior.
4. El éxito de un país en el comercio internacional refleja la competitividad de su
economía doméstica (siempre que no existan barreras comerciales).
5. La apertura hacia actividades económicas internacionales incrementa la actividad
económica del país.
6. La inversión internacional asigna de forma eficiente los recursos económicos a
nivel mundial.
7. La competitividad de las exportaciones a menudo está asociada con la orientación
al crecimiento en la economía doméstica.
II. Eficiencia del Gobierno
1. La intervención estatal en las actividades empresariales debería ser minimizada,
aparte de crear las condiciones competitivas para las empresas.
2. El Gobierno debería, sin embargo, proporcionar las condiciones macroeconómicas
y sociales que hagan previsible y, de esta forma, minimicen los riesgos externos para
las empresas.
16

3. El Gobierno debería ser flexible en adaptar sus políticas económicas a un entorno
internacional cambiante.
III. Eficiencia de la empresa
1. La eficiencia en la actividad económica y la capacidad para adaptarse a los
cambios en un entorno competitivo son atributos directivos cruciales para la
competitividad de las empresas.
2. Las finanzas facilitan las actividades de valor añadido.
3. En un país, un sector financiero bien desarrollado e integrado internacionalmente
apoya su competitividad internacional.
4. Mantener un elevado estándar de vida requiere integración con la economía
internacional.
5. La capacidad emprendedora es crucial para la actividad económica en sus etapas
iníciales.
6. Una mano de obra capacitada incrementa la competitividad de un país.
7. La productividad refleja el valor añadido a corto plazo.
8. La actitud de la mano de obra afecta a la competitividad de un país.
IV. Infraestructura
1. Una infraestructura bien desarrollada, que incluya sistemas empresariales
funcionales, apoya la actividad económica.
2. Una infraestructura bien desarrollada también incluye desarrollos en Tecnología de
Información y una eficiente protección del entorno.
3. La ventaja competitiva se puede construir sobre la aplicación eficiente e innovadora
de tecnologías existentes.
4. La inversión en investigación básica y la actividad innovadora que crea nuevo
conocimiento es crucial para un país en una etapa más madura de desarrollo
económico.
5. La inversión a largo plazo en I+D es probable que incremente la competitividad de
una empresa.
6. La competitividad tiende a incrementar el nivel de expectativas por la calidad de
vida.
Fuente: Informe de competitividad Mundial, IMD (2001: 60).
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El cuadro1 abarca todas las facetas que se han generado con la evolución del
comercio y se convierte en una guía para las empresas y para los países que han
decidido incursionar en el mercado global, que les permita mantenerse en él y
obtener ventajas de este comercio. En últimas lograr bienestar para los países
integrantes de dicho comercio, lo cual fue propuesto por clásicos como Ricardo y
Smith.
Estos principios además de buscar la competitividad en el comercio mundial,
buscan mejorar la economía doméstica; de esta manera va más allá del simple
crecimiento económico y trasciende a la búsqueda del desarrollo. Para lograr lo
anterior se hace necesario que cada país tenga una normatividad que le permita
regular el comercio y mejorar todas la condiciones (capacidad instalada, mano de
obra capacitada, finanzas estables, entre otras) para que las empresas y los
empleados sean lo más competitivos posibles.
1.2 ESPECIALIZACIÓN

Smith (1776) no habla literalmente de la especialización del trabajo, pero ésta se
puede vislumbrar en la Teoría de la División del Trabajo.Con ella,se disminuye el
tiempo y los costos necesarios para producir un bien.En este sentido, Smith habla
que la especialización influye decisivamente en la división por ocupaciones o
profesiones en la sociedad en su conjunto.
Para Ricardo (1816), la especialización tiene dos elementos: el primero son los
costos laborales y el segundo hace referencia a las relaciones de intercambio
entre países. Asi, los países se deben especializar en la producción de bienes
que incorporen el factor de producción más abundante que ellos posean. De esta
manera, los países en desarrollo, con abundancia de mano de obra y recursos
naturales, deben especializarse en la producción de bienes intensivos en trabajo y
en recursos naturales.
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Ramos (2001) explica el análisis de Krugman, donde los países se benefician por
medio del comercio al igual que de sus diferencias, y como resultado se obtiene
un perfeccionismo en la producción local.
La propuesta de Glubel y Llyod (1975) es que el comercio intraindustrial (CII) sea
un indicador de comercio intraindustrial que mide la proporción de éste en el
comercio total, la cual es una medida que sufre pocos sesgos y con una
interpretación clara y simple, convirtiéndose en el indicador de comercio
intraindustrial más usado. Para Vásquez (2006), el comercio intraindustrial entre
países competidores genera una especialización del comercio intraindustrial en
cuanto a el aumento del mercado y la competitividad de precios.

1.3 VENTAJAS DEL LIBRE COMERCIO

En el comercio internacional, las ventajas comparativas son las que determinan el
grado de intercambio entre países y, de esa manera, se convierten en una fuente
de crecimiento económico para los mismos. Según Smith (1776: 424),“si un país
puede proveernos de un bien más barato de lo que nosotros mismos podemos producirlo, es mejor
comprárselo con alguna parte de la producción de nuestra propia industria empleada de una forma
en la cual tengamos alguna ventaja”.

De acuerdo a lo anterior, a cada país le convendría

especializarse en producir bienes en los que el costo de producirlos fuera menor
que al comprarlos a otros países. Además, para Smith la competencia era un
factor muy importante en la sociedad que él proponía, pues ésta aseguraba que
cada persona hiciera lo mejor que sabía hacer. Así, podría especializarse, se
convertiría en un agente competitivo,

la empresa en que trabajara sería

competitiva y, en últimas, su nación sería competitiva. Dicha especialización de la
que hablamos es la división del trabajo que el mismo Smith propuso.
A la anterior teoría propuesta por Smith, David Ricardo veía una falencia, puesto
que podían existir países que tuvieran ventajas competitivas en varios bienes y,
así, no obtendrían beneficios del comercio internacional. Por esta razón, Ricardo
(1817) planteó la teoría de las ventajas comparativas, que consiste en lo siguiente:
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si un país “X” produce un bien a un menor costo que el país “Y”, conviene a este
último comprarlo que producirlo. Entonces,

el país “X” tiene una ventaja

comparativa respecto al “Y”.
Así, los países superiores debían especializarse en producir el bien en el que
tuvieran mayor ventaja competitiva y los países inferiores deberían especializarse
en el bien que tuvieran menor desventaja competitiva. Esta ventaja comparativa
se fundamenta en la cantidad de trabajo que se requiere para producir un bien y,
asimismo, esa desigualdad que se genera entre los países determinaría la ventaja
competitiva entre los mismos.
Krugman (1990) reflexiona que la competitividad de un país se puede analizar al
observar los determinantes del nivel de vida de la población, como los son el
empleo, el crecimiento y la distribución de ingresos. Krugman (1994) al igual que
Baldwin (1995) señalan que, a nivel nacional, la competitividad no tiene un alto
nivel de significancia debido a que los países principales no compiten entre sí,
tratándose más de un tema interno de cada país que externo. Para Ramos (2001),
Porter explica que la competitividad de un país es consecuencia de la capacidad
de las industrias debido a su innovación y mejoras continúas.
Lo anterior explica que la competitividad es un tema de cambios en la estructura
de las estrategias que las industrias deben implementar en el día a día para, así,
poder obtener una mayor fuerza en el mercado internacional. La ventaja
competitiva, para Krugman según Ramos (2001), es la capacidad que tienen las
empresas para crear ingresos y distintos niveles de empleo y,así, generar
competencia y ventajas a nivel internacional.
Para la Teoría del Comercio Internacional, no solo la diferencia entre empresas y
economías es lo que da lugar a los flujos comerciales. Las semejanzas adoptan un
papel importante, estableciéndose dos tipos de comercio, el interindustrial y el
intraindustrial, siendo este último el más usado en cuanto a integración se trata.
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El comercio intraindustrial es un fenómeno reciente del comercio internacional, el
cual se trata de intercambios simultáneos del mismo tipo de bienes, que son de la
misma industria. Este tipo de comercio tiene ventaja en cuanto al nivel de
competencia y a las ampliaciones de mercado o de acuerdos con distintos países.
Por otro lado, el comercio interindustrial es todo lo contrario, ya que éste es el
intercambio de diferentes tipos de bienes.
El comercio intraindustrial existe en base a las ventajas comparativas, las cuales
son explicadas por la Teoría Tradicional del Comercio. El comercio intraindustrial
es explicado

por una configuración de comercio en donde todos los países,

principalmente los que tienen dotación en factores y tecnología relacionada, son
capaces de especializarse en la producción de distintos tipos de bienes, los cuales
hacen parte de una misma industria.
Para Dussel y González (2001), en cuanto a tecnología, ciclo de vida del producto
y producción internacional, Glubel y Llyod explican las distintas opciones que tiene
el comercio intraindustrial, como lo son las ventajas comparativas temporales.
Estas ventajas surgen de una protección

natural o legal, como las patentes,

marcas registradas y economías a escala, donde se utiliza la brecha de la
tecnología y el ciclo de vida del producto.
Para Bouzas R (2005), el comercio internacional trae como ventaja a los países en
desarrollo una ampliación y accesibilidad a los distintos mercados.Así, se da una
mejora en las expectativas, logrando una mayor certidumbre en cuanto a las
políticas yatrayendo un mayor flujo de inversión. Las ventajas y desventajas del
comercio para la CEPAL (2010), en cuanto a los acuerdos internacionales, no son
iguales para todos los países, debido a que, tanto el país receptor como el emisor,
adquieren ventajas en distintos campos en las negociaciones.
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1.4 INCREMENTO DEL STOCK PRODUCTIVO

Smith concibe la división del trabajo como el centro del crecimiento económico, sin
dejar de lado la acumulación de capital. (1776:337) “la acumulación de capital,
según el orden natural de las cosas, debe preceder a la división del trabajo, el
trabajo solo puede dividirse y subdividirse cada vez mas sólo en proporción a la
previa acumulación de capital”.
Por su parte, Ricardo (1816) asocia el crecimiento económico con la cantidad
relativa de trabajo necesaria en la producción de un bien, que generará
excedentes, los cuales permitirán que haya acumulación. Esta visión que se
asemeja al aporte de Krugman (1994), para quien el crecimiento se debe a
economías de escala que permiten mayor producción, generando de, esta
manera, altos niveles de acumulación.
Sumado a esto, según Moncayo (2000), Krugman habla sobre la Teoría de la
Localización como una fuente de desarrollo económico, en la cual es importante
relocalizar

las

actividades

productivas,

reformar

los

procesos

políticos,

económicos y sociales y realizar cambios en la distribución de la población y el
territorio de una nación.
El comercio intraindustrial, para Dussel y González (2001), ayuda al crecimiento
de la economía, pues aumenta las oportunidades de participación en el comercio
internacional, donde el consumidor aumenta los niveles de compra con la
diversidad en los productos. El comercio intraindustrial generará buenos
resultados de acuerdo al nivel de desarrollo en cuanto a socios y estructura
industrial.
Caicedo (2010) explica la definición de comercio intraindustrial como la proporción
de exportaciones de productos iguales, los cuales pertenecen a una misma
industria, siendo ésta compensada por las importaciones de igual valor de
productos de la misma industria. El saldo excedente se conoce como comercio
interindustrial.
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En el estudio de Glubel y Llyod (1975), el comercio intraindustrial no solamente se
enfoca en los flujos comerciales intraproducto, sino que también incluye productos
diferentes entre sí, sin que estos productos dejen de ser de la misma industria o
rama. Lo anterior

explica que hay productos diferentes por su elaboración,

especificaciones, técnica de producción y requerimientos de materia de insumos.
Para la CEPAL (2010), el comercio genera crecimiento económico, una vez que
brinda oportunidades en cuanto a intercambio de mercados, lo que genera un
aumento de los ingresos de la población más necesitada. La apertura comercial
puede llegar a tener un efecto negativo para los más pobres.Para evitar esto, los
países deben adquirir políticas internas que apoyen a este sector de la población.
A manera de conclusión para este capítulo, se puede decir que el libre comercio
era concebido por los clásicos como el motor económico para los países, que, al
participar del mismo, obtienen beneficios, tanto económicos, como sociales,
tecnológicos. Sin embargo, si el libre comercio es influenciado podrá beneficiar
solo a aquellos que estén mejor preparados o que cuenten con mejores
dotaciones.
De otra parte, el comercio se utiliza como un vínculo para ampliar y mejorar las
expectativas del mercado, en donde se generan políticas de comercio y una
ampliación de los flujos de los productos. Los acuerdos de intercambio comercial
traen oportunidades y beneficios en cuanto al crecimiento y movimiento de la
balanza comercial de los países en desarrollo.
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CAPÍTULO II
BALANCE DE ESTÁNDARES DE INTERCAMBIO DEL COMERCIO
En un mundo con tendencia a la integración comercial, en el cual priman los
intereses económicos, se presentan conflictos en la sociedad por los diversos
intereses particulares que están inmersos en el mismo. Se hace necesario crear
políticas que frenen y limiten los diferentes procesos de liberalización, con el fin
garantizar la protección cultural, social y ambiental.
En el presente capítulo, se presentará una breve reseña de la historia y desarrollo
del comercio textil en el mundo, particularmente lo que concierne a México y
Colombia. Además, se ilustrarán os cambios estructurales (políticos, sociales,
cultural y económicos) que se han tenido que realizar para poder mantenerse en el
mercado global.

2.1 TENDENCIAS DEL COMERCIO Y LA PRODUCCIÓN DEL SECTOR TEXTIL
COLOMBIA-MÉXICO

Anteriormente, la producción textil era una actividad netamente artesanal. La
Revolución Industrial (siglo XVIII) trae consigo el desarrollo tecnológico y con éste
la creación de las grandes empresas de textiles, las cuales, por su parte, crecieron
a pasos agigantados de una forma novedosa, impulsando la industria textil
moderna.
En Colombia, esta actividad se remota a la década de 1920.En esta década, se
establecieron las primeras fábricas del país, la mayoría de ellas ubicadas en el
Valle de Aburra. Hacia los años de 1930,con la llegada de la gran depresión, se
dio una reestructuración en este sector, de la cual se consolidaron tres grandes
emporios: Fabricato, Tejicondor y Coltejer, los cuales representaban más del 50%
de la producción nacional. Hacia los años 60´s, Colombia se convirtió en un
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exportador de hilados, tejidos y algodón. Sin embargo, desde mediados de los
años 70´s hasta los años 80´s, Colombia vivió una época de estancamiento y con
ello perdió su competitividad, debido a la poca inversión (ésta es una razón por la
cual no estaban preparadas las empresas para entrar en la globalización del
mercado) y al surgimiento de la industria textil en el lejano oriente1.
En los años ochentas, la economía mundial sufrió un proceso de recesión y la
industria textil se vio afectada. A razón de esto, se vio obligada a reducir costos y
mejorar sus procesos, tanto productivos como administrativos, con el fin de seguir
siendo competitiva en el mercado global.
A partir de la década de los noventa, Colombia vivió una transición del
proteccionismo a la internacionalización de mercados que se estaba dando en el
mundo, con la cual se suprimían en gran medida los controles aduaneros. De esta
manera, la industria colombiana se vio obligada a acelerar su proceso de
modernización, a mejorar su productividad, calidad y competitividad.
Colombia, al obtener preferencias arancelarias a inicios de los noventa, hace que
el sector textil-confección tenga un mayor dinamismo, oportunidad de crecimiento
y competencia. Santisteban(2008) nos dice que, al eliminar los aranceles que iban
desde un 18% hasta un 30%, hace que el sector textil-confección colombiano se
impulse y se desarrolle, tomando un lugar importante en el comercio internacional.
Actualmente, se presencia un mundo ampliamente industrializado, en el cual las
industrias cada día están creando nuevos productos, generando, así, nuevas
necesidades para la sociedad. México se ha convertido en un país clave para la
industria textil, debido a su cercanía con Estados Unidos, país que es un gran
generador de demanda para este sector. La industrial textil mexicana durante los
años ochenta y noventa creció aproximadamente un 70%2.

1

Aristizabal (2005) identificación de estrategias de mercados meta de los sectores Metalmecánico, TextilConfecciones y Alimentos de la ciudad de Manizales
2
Proméxico
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En Colombia, la industria textil-confección es uno de los sectores con mayor
tradición y dinamismo en la economía colombiana. Según cifras de Inexmoda, su
participación es del 30% en las exportaciones y del 24% en el empleo, y, a su
vez, ha incorporado desarrollo tecnológico en sus procesos productivos a lo largo
de la historia.
Según un informe de la Asociación Nacional de Empresarios Colombianos (ANDI)
a 2010…
“la industria Textil-Confecciones Colombiana genera aproximadamente 130 mil empleos
directos y 750 mil empleos indirectos, lo que representa aproximadamente el 21% de la
fuerza laboral generada por la industria manufacturera. Hay cerca de 450 fabricantes de
textiles y 10.000 de confecciones, la mayoría son pequeñas fábricas, el 50% tiene entre 20
y 60 máquinas de coser. Las principales ciudades donde se ubican son Medellín, Bogotá,
Cali, Pereira, Manizales, Barranquilla, Ibagué y Bucaramanga.
El sector representa el 8% del PIB manufacturero y el 3% del PIB nacional. Además,
constituye más del 5% del total de exportaciones del país, lo que lo convierte en el sector
de exportaciones no tradicionales más importante. … este sector debe aprender a
agregarle mucho valor a la producción y concentrarse en el conocimiento que a hoy se
posee en el mundo de la moda, factor que ubica ya a Colombia en ventaja significativa
frente a otros países como Perú, Ecuador, México, e inclusive Brasil.
Actualmente, Colombia representa el 0.31% y 0.17% de las exportaciones mundiales de
textiles y confecciones, respectivamente. Lo que lo hace responsable del 0.25% del
mercado mundial de la moda. Se ha convertido en uno de los principales centros de moda
en Latinoamérica, caracterizado por la innovación, el diseño, variedad de insumos y la
calidad de sus creaciones. La gran acogida de ferias como Colombiatex y Colombiamoda,
las cuales reúnen a las más prestigiosas compañías textiles del mundo, es una muestra
clara de esto. Es un país que se conoce como un país que sabe de moda, tal como lo
ratifican pasadas apreciaciones de conocedores del tema en Ferias de Milán”.

Por esta razón, se hace necesario tomar las medidas y comenzar un proceso de
transformación, que permita mantener a este sector en el mercado global y sacar
de

éste

el

mayor

beneficio.

En

este

proceso,

es

indispensable

una

reestructuración de las políticas comerciales y de las instituciones.
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Además, según el informe de la Unidad de Inteligencia de Negocios de
PROMEXICO a 2009,Estados Unidos fue principal destino para las exportaciones
de Colombianas (con el 39.2% de participación),seguido de la Unión Europea
(14.3%), Venezuela (12.4%) y Ecuador (3.8%).
En lo que concierne a las importaciones Colombianas, éstas proceden
primordialmente de Estados Unidos (28.8%), seguido por la Unión Europea
(15.5%), China (11.3%) y México(6.9%). De éstas, el 80% pertenecen al sector de
manufacturas, el 12% a productos agrícolas y 7% a combustibles.
También, en este informe se encuentran los resultados de la relación comercial
Colombia-México. Los resultados de este intercambio comercial han crecido en un
382%, pasando de 851 md en 2001 a 3,119 md en 2009, que en promedio seria
un crecimiento del 18% anual.
Las exportaciones mostraron un crecimiento de 393%, pasando de 506 md en
2001 a 2,500 md en 2009.En cuanto a las importaciones, éstas aumentaron en
211%, pasando de 344 md en 2001 a 619 md en 2009 (Cuadro 2).
Gráfica 1. Comercio Bilateral México-Colombia

Fuente: Banco de México 2010
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Cuadro 2: Principales productos comercializados entre México y Colombia 2009

Productos Exportados desde
México hacia Colombia

Aparatos receptores de televisión

%

16%

Preparaciones capilares

7%

Automóviles de turismo y demás
vehículos automóviles

5%

Medicamentos

4%

Preparaciones para higiene bucal o
dental
Máquinas automáticas para
procesamiento de datos
Aparatos eléctricos de telefonía o
telegrafía
Poli acetales, los demás poliéteres y
resinas
Vehículos automóviles para
transporte de mercancías

3%
3%
3%
3%
2%

Productos Importados por México

%

desde Colombia

Azúcar de caña o de remolacha y
sacarosa
Aceite de palma y sus fracciones,
incluso refinado
Hullas; briquetas, ovoides y
combustibles sólidos
Sostenes (corpiños), fajas, corsés,
tirantes
Medicamentos

8%
6%
5%
4%
4%

Libros, folletos e impresos similares

4%

Insecticidas, raticidas y demás
antirroedores
Polímeros de propileno o de otras
olefinas
Aceites de coco (de copra), de
almendra de palma
Preparaciones de belleza,
maquillaje

3%
3%
3%
3%

Refrigeradores, congeladores

2%

Subtotal

50%

Subtotal

40%

Otros Productos

50%

Otros Productos

60%

Total

100%

Total

100%

Fuente: Global Trade Atlas

De acuerdo a lo observado en el cuadro 2, el sector textil-confección no presenta
gran participación en esta relación comercial, de esta manera se hace necesario
impulsar a este sector para lograr más efectividad y mejores beneficios de este
tratado comercial, pues como ya se menciono el sector textil-confección en
nuestro país es un gran generador de empleo y de esta manera una fuente de
desarrollo económico. Aprovechando las dotaciones iníciales que hasta el
momento tiene el país y convertirlo en una ventaja en esta relación comercial.
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Otra cifra presentada en el informe y que vale la pena mencionar, es que en 2009
Colombia ocupó el segundo lugar entre los países de Sudamérica que llevaron a
cabo inversiones en México y la posición 18 a nivel mundial.
De acuerdo a los anteriores resultados presentados, se hace muy beneficiosa esta
relación comercial entre Colombia y México, por tal motivo debe ser prioritario
incursionar y posicionar el sector textil-confección, que hasta el momento su
impacto no es muy significativo.

2.2. CAMBIO INSTITUCIONAL Y POLÍTICAS COMERCIALES

Como se mencionó en el capitulo anterior, en los años noventa, Colombia
comenzó su incursión en el mercado global y con ello un cambio en su modelo
económico. El país pasó por una transición del proteccionismo a la apertura
económica con el fin de ampliar el mercado de las industrias locales, entre ellas la
industria textil. Para ello, se hizo inminente el cambio en las políticas comerciales,
fundamentadas en la nueva Constitución Política de 1991.
El proceso de apertura económica en Colombia y el diseño de las políticas
comerciales tienen dos fases. Garay (2004) explica que la primera fase es en
1991, cuando se presenta la apertura y la política se muestra como una política de
desarrollo enfocada en la eficiencia del uso de los factores. Se cree que el
mercado genera y fortalece las ventajas competitivas dinámicas y esto, a su vez,
hace que exista crecimiento económico. De esta manera, las instituciones son un
pilar importante para el proceso del desarrollo industrial y el progreso técnico hace
que aumente la productividad.
En 1994, se desarrolla la segunda fase de apertura y lo primordial fue lograr una
mayor coordinación de políticas por medio de mecanismos específicos, que
ayuden a abrir campo a la tecnología, mejoras de los recursos humanos,
financiamiento industrial e iniciativas empresariales. Esta fase se mostró como una
estrategia de modernización y reconversión industrial para, así, lograr una mayor
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competitividad y promover el sector manufacturero hacia la inserción del comercio
internacional.
Sin embargo y pese a las buenas intenciones que se tenían para este proceso de
apertura económica, el país no se preparó(institucional y tecnológicamente,
además de no capacitar a la población laboral) por anticipado para ser
competitivos y poder mantenerse en el mercado global. Como resultado, se
generó el cierre de muchas empresas, incremento en la tasa de desempleo, el
aumento en la tasa de informalidad y, con ello, un ciclo de recesión económica.
En el caso de México, Dussel y González (2001) explican la estrategia y los
cambios que tuvo este país a finales de 1987, al cambiar la sustitución de
importaciones y adquirir una estrategia de liberación. Se realizó la firma del primer
pacto de Solidaridad Económica y con esto se mejoró las formas productivas en
cuanto a las exportaciones del sector manufacturero, siendo éste un motor de
crecimiento.
México adquiere una prioridad para la estabilidad macroeconómica. Sobre todo, su
mayor preocupación era tener un control de precios y de su déficit fiscal, al igual
que poder atraer mayor inversión extranjera, con la cual se financiaría la nueva
estrategia (Liberación). La industrialización dirigida hacia las exportaciones
necesitó una penetrante apertura económica y comercial.
Para Ríos (1999), en los años 1990 y 1994, en México, se da el boom en cuanto a
las inversiones nacionales, trayendo efectos en la macroeconomía de forma
positiva, ya que se eleva el consumo que estaba debilitado, el ahorro y la
inversión, dando un giro para aumentar la inversión y el aprendizaje tecnológico.
El tipo de cambio desde 1889 a 1994 estuvo a favor de México, lo cual ayudó a
capitalizarlo y a que entrara en un proceso de reinserción internacional. Por el lado
de la banca, se presentó fallas en el nuevo diseño.En 1994, se adopta un régimen
cambiario, el TLC entra fuertemente a la economía mexicana, teniendo efectos de
largo plazo de auge norteamericano, generando oportunidades de crecimiento y
acumulación de conocimiento de tecnología.
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Las importaciones impactan fuertemente en la economía mexicana y las
exportaciones eran necesarias, impactando la producción del país, debido a que
se disminuyen las importaciones y aumenta la parte de servicios, como los
financieros, las comunicaciones y el transporte. El aumento de la actividad
industrial y de las exportaciones es muy alto; en particular, la industria
manufacturera ocupa el primer lugar como lo es los petroquímicos, el acero y el
hierro, entre otros.
Gráfica 2. Balanza Industria Textil en México

Fuente: Word Trade Atlas 2005

Para Dabat (2009), la nueva industria electrónica también se desarrolla, en
especial en el norte del país, donde se encuentra maquinaria moderna y mayor
tecnología. Sin embargo, no todos los campos crecieron al haber mayor inversión
extranjera. Al contrario, algunos retrocedieron debido a esa invasión, como los
textiles y el calzado. La industria automotriz crece y se desarrolla, se elimina la
industria de auto partes y aparecen los estándares tecnológicos.
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2.3 GLOBALIZACIÓN: CENTRO DE INTEGRACIÓN Y DE PRODUCCIÓN

La globalización es la adaptación y la integración de la economía al mercado
mundial. Esto implica que el mundo esté conectado y que cada país pueda
adquirir nuevos conocimientos y nuevas tecnologías. Más que ser un proceso
económico, tiene una relación con la tecnología y con la sociedad, en donde la
primera une a las distintas naciones, las comunica por medio del intercambio de
mercados. Lo anterior, promueve una transformación cultural, tecnológica,
económica y política a la sociedad, dándole un carácter global, donde se
presentan procesos dinámicos, que promueven la revolución informática.
Dabat (2009) explica el Paradigma Tecno-productivo, conocido como un modelo
de industrialización yque tiene una relación con los principios generales, los cuales
se basan en la evolución de la organización del trabajo (el cual no es dirigido
únicamente a la industria). Éste se refiere a la incorporación de la innovación
tecnológica y las transformaciones en las formas de producción, incluyendo a la
organización del trabajo en el contexto de innovación tecnológica. Es ver el
movimiento y procesos productivos de las máquinas (como línea de producción),
determinando qué operación realiza el trabajador y qué tiempo debe durar.
Para Dabat (2009), este paradigma tecnológico ha sido vital, generando
transformaciones de carácter revolucionario, ya que tiene como base la tecnología
informática y los sistemas flexibles de organización. Las transformaciones en base
a la tecnología han ido cambiando los patrones respecto al crédito, la distribución
y el consumo de la población.

La economía globalizada se presenta como un

paradigma tecno-organizativo, donde los agentes económicos ocupan su lugar
acelerando la innovación tecnológica para mejorar la calidad de los productos, así
ampliar la oferta y obtener más demanda, penetrando a nuevos mercados.
Actualmente, México y Colombia tienen suscritos 11 acuerdos en diferentes áreas,
distribuidos así: tres en el sector energético, tres de promoción, uno en el ámbito
agrícola, uno en hacendario, uno sobre transporte aéreo, el Tratado de Libre
Comercio G2 (en vigor desde enero de 1995) y un acuerdo sobre turismo. México
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también ha manifestado su interés por suscribir un Convenio para Evitar la Doble
Tributación en Materia de Impuesto sobre la Renta con Colombia.
En 2007, México y Colombia iniciaron un proceso de negociación para relanzar el
Tratado de Libre Comercio G2 (TLC), como resultado de la salida de Venezuela.
El 12 de agosto de 2009, después de varias negociaciones entre las autoridades
comerciales de México y Colombia, se cerró la negociación para la profundización
y relanzamiento del TLC. Con esta profundización, se incorporaron nuevos
productos al proceso de desgravación y se modificaron algunas reglas del Tratado
con el propósito de mejorar el acceso a los mercados de ambos países.
Cardona (2000) explica que la globalización, más que ser un proceso, se convierte
en una condición de manera obligada para las economías de los países. La
globalización hace que las empresas y las naciones desarrollen capacidades para
competir en los mercados internacionales y implementen su mejor estrategia de
comercio.
Para cerrar este capítulo, se puede ver como México y Colombia, a finales de los
años ochenta e inicios de los noventa, han incursionado al comercio internacional
por medio de la liberación del mercado. Las industrias y los convenios entre
países se han convertido en una herramienta para el crecimiento económico del
mundo. El intercambio de productos, como lo sería en este caso los textiles y las
confecciones, aportan al dinamismo económico. Para el caso de Colombia, el
sector textil juega un papel importante, ya que por medio de México mucho de sus
productos están al alcance de otros países. En los últimos años, Colombia ha
tenido una mayor participación en cuanto a inversiones con México, lo cual hace
que las relación se fortalezcan.
Todo esto muestra la importancia que tiene competir y adaptarse al mundo
globalizado. Las formas de producir necesitan de la tecnología y de la innovación
constantemente. Por consiguiente, los países adquieren experiencia y la
posibilidad de ampliar su mercado. Estar conectado y comunicado al mundo es
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primordial para abrir campo en los diferentes mercados y, así, adquirir ventajas en
sus productos de calidad.
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CAPÍTULO III
COMPORTAMIENTO DE LOS PRODUCTOS DEL SECTOR TEXTILCONFECCIÓN EN EL MERCADO COLOMBO-MEXICANO POR
CAPÍTULO DE NOMENCLATURA ARANCELARIA
La nomenclatura arancelaria3 es una enumeración descriptiva, ordenada y
metódica de mercancías que son objeto de comercio internacional y es un
mecanismo que permite que los países identifiquen las mercancías de la manera
más exacta posible. Su origen fue en Bruselas en 1954, mediante el Consejo de
Cooperación Aduanero (CCA), y tuvo como nombre, Nomenclatura Arancelaria de
Bruselas (NAB), que estaba conformada por 4 dígitos (87.04).Posteriormente, en
1980, desaparece la NAB y se crea el Sistema Armonizado de Designación y
Codificación de Mercancías (S.A), también con sede en Bruselas, el cual tiene 6
dígitos (87.04.10).De este la comunidad de países andinos toma esta
nomenclatura (NABANDINA), y la trabaja con 8 dígitos (87.04.10.90).Por su parte,
Colombia lo adopta a 10 dígitos con el decreto 3104/90 y, actualmente, con el
decreto 4589/06 (Cuadro 3).
El Sistema Armonizado es una nomenclatura

que comprende secciones,

capítulos, subcapítulos, partidas, subpartidas, notas legales y códigos numéricos.
Esta nomenclatura facilita el comercio entre países y les permite conocer si el
producto tiene alguna preferencia arancelaria (Cuadro 4).
Cuadro 3: Nomenclatura Arancelaria
3°
4°

DÍGITOS
5°
6°

1°
2°
01
01

01

01

01

19

01
01

01
01

19
19

7°
8°

10
10

9°
10°

00

DENOMINACIÓN
CAPÍTULO
PARTIDA SISTEMA ARMONIZADO
SUBPARTIDA SISTEMA
ARMONIZADO
SUBPARTIDA NANDINA
SUBPARTIDA NACIONAL

FUENTE: SUNAT

3

Cámara de Comercio Bogotá

35

De acuerdo a lo anterior, en este capítulo, se pretende conocer el comportamiento
que han presentado los productos colombianos en el mercado mexicano con el
tratado comercial existente con México. Se hace una revisión retrospectiva desde
los años ochentas, cuando la política comercial era proteccionista, para así,
finalmente, determinar los productos del sector textil-confección

que se han

beneficiado con esta ampliación del mercado.
Según Inexmoda, Colombia es un importador neto de textiles y un exportador neto
de confecciones.
Cuadro 4: Clasificación sistema armonizado para el sector textil-confección
SISTEMA ARMONIZADO
CAPÍTULO

DESCRIPCIÓN

50

Seda

51

Lana y pelo fino u ordinario

52

Algodón

53

Las demás fibras textiles vegetales; hilados de papel y tejidos de hilado de
papel

54

Filamentos sintéticos o artificiales

55

Fibras sintéticas o artificiales discontinuas

56
57
58

59

Guata, fieltro y telas sin tejer; hilados especiales; cordeles, cuerdas, cordajes;
artículos de cordelería
Alfombras y demás revestimientos para el suelo, de materias textiles
Tejidos especiales; superficies textiles con pelo insertado; encajes; tapicería;
pasamanería; bordados
Tejidos impregnados, recubiertos, revestidos o estratificados; artículos
técnicos de materias textiles

60

Tejidos de punto

61

Prendas y complementos de vestir, de punto

62

Prendas y complementos de vestir, excepto los de punto

63

Los demás artículos textiles confeccionados; conjuntos o surtidos; prendería y
trapos

Fuente: Ministerio de Comercio Exterior 2007
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3.1 IMPORTACIONES SECTOR TEXTIL-CONFECCIÓN COLOMBIA-MÉXICO 1980 A
2010 DE ACUERDO AL SISTEMA ARMONIZADO

Según un informe de Banco de la República de Octubre de 2005, a mediados de
la década de 1980, en Colombia, las tarifas a las importaciones se incrementaron
fuertemente, mediante el cobro de una sobretasa arancelaria del 16%
generalizada para todos los productos. Esto se mantuvo hasta 1989, año en el
cual se toma la decisión de abrir la economía de una forma gradual, manteniendo
un esquema de cuotas a las importaciones. Sin embargo, con la llegada de Cesar
Gaviria al gobierno, se aceleró este proceso y, para finales de de 1990, estas
barreras arancelarias ya habían desaparecido.

Desde ese momento, las importaciones empezaron a crecer de una manera muy
significativa frente al crecimiento de las exportaciones. El sector textil no es ajeno
a este comportamiento, pues, como se mencionó anteriormente, la baja inversión
en innovación, tecnología y productividad dejó rezagado a este sector frente al
mercado global. Con la firma de tratados comerciales, Colombia ha buscado
beneficiarse del comercio internacional, diversificando su mercado para aumentar
su nivel de exportaciones, que pudieran hacer contrapeso a las importaciones.

Según un informe del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo de Octubre de
2006, los acuerdos comerciales se habían vuelto para Colombia una estrategia de
desarrollo para el país, de tal manera que la inserción a mercados internacionales
había mostrado resultados positivos. Un ejemplo de ello era la experiencia con
México y Chile.

Como podemos ver en la gráfica a continuación, con la apertura económica y los
tratados de libre comercio se dinamizan las importaciones. Es así como, después
de 1995, vemos que la actividad comercial se activa en casi todos los productos
del sector textil. Un ejemplo claro de ello es que las importaciones en Colombia
registraron un crecimiento de 393%, pasando de 506 millones de dólares en 2001
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a 2,500 millones de dólares en 2009, lo que representó una tasa promedio anual
de crecimiento del 22%.
3.1.1 IMPORTACIONES COLOMBIA-MÉXICO

Colombia sostiene relaciones comerciales con México desde antes de la apertura
económica en lo que concierne al sector textil, sin embargo es desde finales de los
años de 1990 cuando se diversifican y se potencializan las importaciones desde
este país. Lo anterior en gran medida por el retraso tecnológico y el poco personal
capacitado que en últimas traía como consecuencia la baja competitividad del
sector.
Gráfica 3: Importaciones sector textil-confección Colombia-México 1980 a 2010 de
acuerdo al sistema armonizado

IMPORTACIONES SECTOR TEXTIL-CONFECCIÓN COLOMBIA-MÉXICO
1980 A 2010 DE ACUERDO AL SISTEMA ARMONIZADO
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AÑOS
Seda

Lana
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Fibras sintéticas

Guata, fieltro y telas sin tejer
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Tejidos impregnados,

Tejidos de punto
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Prendas de vestir excepto los de punto

Los demás artículos textiles

Fuente: Realización propia de las autoras con base a datos Departamento Administrativo Nacional de Estadísticas.
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Hasta finales de los años de 1990 el nivel de importaciones aumento debido a la
escasez que hubo de algodón nacional y al bajo precio de los textiles a nivel
internacional. En el comienzo de 2000 hubo crecimiento de las importaciones en
ciertos productos esto debido al incremento de demanda interna por insumos que
la industria nacional no produjo.

3.2 EXPORTACIONES SECTOR TEXTIL-CONFECCION COLOMBIA-MÉXICO

Las exportaciones vigorizan la economía de un país, pues le permiten crecer y
obtener recursos del exterior por medio de las relaciones comerciales
internacionales. Es aquí donde los tratados de libre comercio juegan un papel muy
importante debido a que facilitan y agilizan los procesos de negociación. Colombia
desde la Segunda Guerra Mundial y hasta 1991 vivió un esquema económico
proteccionista, donde, para proteger la industria nacional, se colocaban altos
gravámenes a los productos ingresados del exterior. Esta es quizás la razón más
importante para que una parte de la industria colombiana entrara en crisis al
implementarse el esquema de apertura económica, pues habían tenido un proceso
casi que nulo en innovación, calidad y competitividad.

3.2.1 EXPORTACIONES COLOMBIA-MÉXICO DE ACUERDO AL SISTEMA
ARMONIZADO

Uno de los principales productos exportados por Colombia son las confecciones,
entre ellos tejidos de punto, tejidos y manufacturas de materiales sintéticos y
algodón. En marzo del año 2000 se firmó en Colombia el Acuerdo de
Competitividad Exportadora4 (para la cadena

de Algodón, Fibras, textil y

Confección), esto con el ánimo de incrementar el nivel de exportaciones, gracias al
aumento de la productividad y la competitividad del sector.
4

En este acuerdo el gobierno se comprometía a garantizar precios mínimos en las cosechas de algodón, a
incrementar la tecnología en los cultivos y a apoyar el plan de exportaciones, además el sector privado se
comprometió a extender el área de cultivos de algodón y a pagarle a los cultivadores el mismo precio por
cosecha que la tarifa internacional.
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Gráfica 4: Exportaciones sector Textil-Confección Colombia-México 1980 a 2010 de
acuerdo al sistema armonizado
EXPORTACIONES SECTOR TEXTIL-CONFECCIÓN COLOMBIAMÉXICO 1980 A 2010 DE ACUERDO AL SISTEMA ARMONIZADO
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Fuente: Realización propia de las autoras con base a datos Departamento Administrativo Nacional de Estadísticas.

Actualmente, el sector textil-confección representa aproximadamente el 9% del
total de la producción industrial del país. De esta producción, exporta el 30% al
mundo. Según un estudio de Inexmoda, para el año de 2008, México ocupaba el
tercer destino de las exportaciones colombianas, tanto en textiles (5,13%), como
en confecciones (6,77%).
De acuerdo a los informes de las cuentas nacionales presentados por el DANE, el
sector manufacturero ha presentado una desaceleración, mostrando tasas de
crecimiento promedio del 6% para el periodo de 1970 a 1980, mientras que, para
el periodo de 1990 a 2000, su crecimiento fue del 2.5%.

De esta manera,

podemos decir que el proceso de apertura económica ha profundizado la
desaceleración del crecimiento industrial.
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En lo que concierne al sector textil confección y de acuerdo a los datos ofrecidos
por el DANE, podemos ver (gráfica anterior) que, en la primera mitad de los años
de 1980, el comercio era prácticamente nulo. En la segunda mitad, es como un
periodo de acomodación y ajuste para la implementación de la apertura
económica, para la cual el sector no estaba preparado ni en tecnología, ni en
productividad, ni en precios. De ahí los resultados para la década de 1990, que fue
un periodo de recesión y bajo crecimiento, también como consecuencia del
entorno del país, que enfrentaba una reforma comercial y cambiaria. Este
panorama produjo un deterioro a la estructura productiva del sector.
Desde finales de los años de 1990 y hasta 2002, el crecimiento de la industria de
textiles y confecciones colombianos fue negativo. Por el contrario, en México, fue
positivo. A comienzo de los noventa, la participación del sector textil-confecciones
dentro del sector industrial en Colombia fue 11.9% y, a finales de la década, había
caído a 9.8%. Mientras que la participación de estas mismas actividades en el
sector industrial de México era 7.2% y en lo que concierne al total de la economía,
en Colombia esta participación cayó de 1.9 a 1.4% y en México aumentó creció de
1.4a 1.5%.Finalmente, de 2001 a 2009, las exportaciones totales aumentaron en
211%, pasando de 344 millones de dólares a 619 millones de dólares, con una
tasa de crecimiento promedio anual de 8%.
A manera de conclusión, podemos observar que desde la década de los años 80´s
las importaciones han crecido a un mayor ritmo que las exportaciones. Esto se
justifica en la falta de competitividad nacional, tanto en producción, calidad y
precios, además de la falta de diversificación y el escaso desarrollo,
especialmente en los comienzos de la apertura económica, cediendo, así, gran
participación del mercado interno y teniendo una baja participación en el mercado
externo. Es aquí donde los tratados de libre comercio juegan un papel muy
importante para la industria colombiana, permitiéndoles diversificar el mercado,
aumentar su producción, activar el empleo y, así mismo, dinamizar el crecimiento
económico.
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CAPÍTULO IV
DINÁMICA COMERCIAL ENTRE COLOMBIA Y MÉXICO EN EL
SECTOR TEXTIL-CONFECCIÓN
La dinámica de la economía mundial y la adaptación de la globalización han
llevado a las naciones a que conformen acuerdos comerciales. Estos acuerdos
hacen que la población de los países tenga acceso y variedad, no solo de precios,
sino de calidad en cuanto a la compra de bienes y servicios. Para el Banco de la
República de Colombia (2006), la teoría del comercio internacional afirma que el
libre comercio es anhelado debido a que evita que los países obtengan perdidas
por el proteccionismo.
4.1 DISEÑO METODOLÓGICO

El capítulo se enfoca en la explicación a profundidad de la balanza comercial
Colombia-México, específicamente para el sector textil-confección entre los años
1990 al 2010. Se escogen estos años, debido a que el estudio va dirigido a ver el
comportamiento desde la apertura económica, que ocurre en los años 90, y
observar la dinámica del mercado Colombia-México desde su TLC, conocido
actualmente como G2, que inicia desde 1995 y continúa en vigor.
Este capítulo comienza con una explicación del comportamiento de toda la
balanza comercial entre ambos países, realizando un análisis de los últimos años.
Continúa con una explicación del entorno del sector textil-confección para México
y Colombia. De manera gráfica y escrita, se explica la balanza comercial
Colombia-México en el sector textil-confección, en donde se expone la
participación de cada sector (textil y confección) y cuál de los dos tiene más fuerza
en el mercado.
Al final del capítulo, se realiza la exposición de los respectivos indicadores de
análisis de comercio, como lo son: el Índice de Ventaja Comparativa Revelada
(IVR), el Índice de Balassa, el Índice de Concentración y Diversificación
(Herfindahl / Hirschmann) y el Índice de Glubel y Llyod. Los cuatro indicadores
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anteriores tienen como función explicar la dinámica y el comportamiento de los
intercambios comerciales, específicamente de un mismo sector (como por
ejemplo, textil-confección).Aquí se realiza una explicación y un estudio de cada
índice, para lo cual se interpreta la evolución que ha tenido cada uno. Finalmente,
se hace una retrospectiva y comentarios ampliados de lo estudiado en el capítulo.

4.2 BALANZA COMERCIAL COLOMBIA-MÉXICO

Colombia, desde siempre, ha tenido una balanza comercial en déficit con relación
a México. Sin embargo, en los últimos cinco años (2005 a 2010), la balanza
comercial tiene una tendencia creciente debido a que las importaciones
colombianas provenientes de México han aumentado su pedido, con

un

crecimiento promedio anual del 16%. Los años más destacados en cuanto a
cambios significativos son el 2007, el 2009 y el 2010.
Gráfica 5: Comercio Exterior Colombia-México
BALANZA COMERCIAL COLOMBIA-MÉXICO
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Fuente: Realización propia de las autoras con base datos del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

En el 2007, se presenta un aumento de compra en mayor proporción frente a los
años anteriores de los distintos productos que se comercian con México. Los más
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destacados para este año son los productos tradicionales, con un aumento del
58%; los productos industriales, con una participación del 26%; y, dentro de ésta,
encontramos la industria liviana, donde se encuentra el sector textil-confección con
una participación del 12%.
Para el 2009, vemos una disminución significativa en las compras mexicanas,
siendo los productos más afectados los primarios con un 36% de compra menos,
seguido de la industria con un 38% menos, en donde la industria liviana se afectó
un 7% y el sector textil-confección un 4%. A pesar que, en el 2009, se presenta
una disminución frente a años anteriores, según el Informe de Proméxico (2010),
Colombia ocupa el lugar número 13 en comercio total de México, siendo el cuarto
abastecedor y el 27° comprador.
El año 2010, se presenta una recuperación de las importaciones. Los productos
primarios adquieren un incremento del 91%, la industria muestra un aumento del
53%.La industria liviana se recupera notoriamente al registrar un aumento del 57%
y, dentro de ésta, el sector textil-confección obtuvo un incremento del 64%
aproximadamente.
La conducta creciente de las importaciones se explica en el mejoramiento de la
dinámica interna del

país formada en la economía colombiana. También se

observa el aumento de la compra de algunos productos en específico derivados
de México.
4.2 ENTORNO SECTOR TEXTIL-CONFECCIÓN COLOMBIA-MÉXICO

La industria textil-confección genera productos utilizados en todas partes del
mundo. No solamente son usados por personas, sino también para carros,
viviendas, oficinas, entre otros. El sector maneja distintas actividades de
producción en cuanto a la materia prima (fibras naturales, fibras químicas) y, en
manufactura, tiene variedad de productos.
Para México, el sector textil-confección es una de las principales industrias que
impulsa el modelo de desarrollo. Para Hernández (2006), este sector fue el marco
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del modelo primario exportador. Con la crisis de 1929, se da fin a este modelo
para darle paso a la industrialización. Durante la Segunda Guerra Mundial(1945),el
sector industrial de

México se transforma al adoptar

la Industrialización

Sustitutiva de importaciones (ISI), modelo en el cual la economía crece hacia
adentro. La industria textil-confección se beneficia de la guerra, que trae
acercamientos a nuevos mercados, destacándose los textiles. Por otro lado, según
explica Hernández (2006), al terminar la guerra, se generan nuevas condiciones
para fomentar un mercado protegido en el país, en donde los aranceles y los
permisos de importación rigen las políticas proteccionistas arancelarias.
El sector textil durante la primera etapa de la ISI (1945-1965) figuraba como uno
de los sectores de mayor producción en cuanto a bienes de consumo no
duraderos. En la etapa intermedia y final de la ISI (1956-1964), el sector comienza
a decaer debido a que no existía apoyo para modernizarse y expandirse.
Hernández (2006) explica que el mercado y el proteccionismo que tuvo el sector y
los productos textiles inciden en que haya una estructura poco competitiva,
finalizando la década de los 70 con un rendimiento bajo. Para la década de los
ochenta, se coloca fin al modelo de desarrollo hacia adentro y el gobierno analiza
la idea de abrir la economía hacia un mercado externo, aunque México estaba en
desventaja total en cuanto a competitividad.
Para 1986, México entra al GATT (Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio),
comenzando la liberación y el comercio con el exterior. Hernández (2006) explica
que el sector textil para 1986 no logra adaptarse bien a la apertura comercial,
debido a que, en los ochenta, el sector textil no representaba un mercado
importante para las necesidades en cuanto a acumulación de capital de los países
desarrollados.
El sector textil para la década de los noventa busca nuevos acuerdos comerciales
y así salir del campo recesivo en el que estaba. En 1996, comienza a despegar
este sector por medio del TLCAN (Tratado de Libre Comercio de América del
Norte – firmado en 1994). Gerefii citado por Hernández (2006) dice: “El éxito de
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México en el mercado de la confección se basa en varios desarrollos que han
puesto al país en un lugar clave para ser la llave maestra en el rápido mundo de la
cadena productiva de Norteamérica”. Con lo anterior, se ve a grandes rasgos el
desarrollo y el crecimiento que México ha adquirido a través de la historia en el
sector textil-confección, que se fortalece por medio de adquisición de nuevas
tecnologías, mejoras en su productividad, sin dejar de lado la importancia que
tienen los acuerdos comerciales para ser un país competitivo.
En el caso de Colombia, la industria textil-confección brinda dinamismo
económico, no solamente por su aportación en el empleo, sino su aporte en la
innovación, creación, adaptación y adquisición de nuevas tecnologías. Santisteban
(2008) explica la aparición del sector confección desde sus inicios. Desde 1900 a
1921, se forman las primeras fábricas, las cuales determinan el sector textil
colombiano hasta nuestros días. La mayoría de estas fábricas se sitúan en
Medellín. A mediados de los años de 1930 y 1940, se crea la fábrica de medias,
llamada Modelia S.A., en Bogotá. Al mismo tiempo, Barranquilla logra tener
avances importantes en cuanto a la producción de seda sintética.
Colombia era un país poco fuerte en la producción de prendas de vestir para mujer
antes de la década de1950, así que las importaban. Santisteban (2008) nos dice
que en la década de 1960, 1970 y 1980 se presentaron cambios, movimientos en
la aparición de nuevas instituciones relacionadas con el sector textil-confección,
como lo fueron: la fundación de la Asociación Colombiana de Alta Costura,
Coltejer, convirtiéndose en una de las principales empresas del sector textil de
América Latina, se realiza la Primera Feria Colombiana de Confección, se crea
Inexmoda, siendo éste un centro de información para el sector y se realiza la
Primera Feria Colombiatex.
Para la década de los noventa, la industria textil-confección experimenta cambios
con

la apertura económica, se presentan crisis por la liberación de las

importaciones, la revaluación de la moneda y el contrabando. En esta misma
década, Colombia participa en la firma del tratado G3 junto con México y
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Venezuela, haciendo que el sector textil-confección adquiera un dinamismo. Para
la década del 2000, la participación en la ATPDEA hace que el sector adquiera un
mayor movimiento con la eliminación de los aranceles, siendo muchos de estos
eran del 18% y del 30%, según informe de Santisteban (2008).
En los últimos años, el sector textil –confección colombiano se ha introducido con
más confianza al mercado internacional. La tecnología y las nuevas formas de
comercio ayudan a que este sector tenga una mayor participación en la economía
colombiana.
4.2.1 PROGRESO DEL SECTOR TEXTIL COLOMBIA-MÉXICO

El sector textil en Colombia, a través de los años, ha adquirido una gran
experiencia. Según informe de Proexport (2010), el sector textil representó el 28%
para el año 2008 de la producción del sector, explicando que Colombia ha
cambiado el sistema de las maquilas a formar un desarrollo de industria de
manera vertical integrada, que ofrece servicios de “Paquete Completo”, diseño
como en lencería y en el uso de los jeans.
México se encuentra entre los principales productores de textil en el mundo. La
Cámara Nacional de Industria y Vestido (2000), dice que no solo se destaca por
ser un país maquilador, sino que también provee un “paquete completo” de
productos de ropa. La apertura económica a fines de los ochenta permite que el
país tenga una gran participación en la red de comercio.
En la gráfica 6, se puede observar como Colombia importa desde 1990 hasta
nuestros días gran cantidad de textil de México. La industria textil colombiana a
inicios de los noventa se encontró con una serie de crisis, obligándose a
modernizarse no solo en sus procesos productivos, sino también en los procesos
administrativos. Van der Bruggen (1998-1999) explica que en 1992, en Colombia,
se suprimen los controles aduaneros, incitando un cambio radical de cómo ser
competitivos

internacionalmente,

obligando

a

las

empresas

a

continuar
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actualizándose y tecnificándose y así elevar los niveles de productividad, calidad y
competitividad, con el ideal de poder hacerle frente a la globalización.
Gráfica 6: Balanza Comercial Colombia-México Sector Textil
BALANZA COMERCIAL COLOMBIA-MÉXICO SECTOR
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Fuente: Realización propia de las autoras con base datos del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

Para Van der Bruggen (1998-1999), las dificultades que presentó el sector textil
partieron de dos hechos importantes, como la recesión y los problemas
estructurales, de tal forma que el sector textil necesitó especializarse,
adaptándose a las nuevas formas de comercio. En búsqueda de soluciones y
mejoras del sector textil, el Ministerio de Comercio Exterior inicia una campaña
con el Lema “Dupliquemos las Exportaciones”, ayudando a impulsar el sector,
como se ve en la gráfica 8, que desde 1991 al 2010 creció en un promedio del
26.2%.
4.2.3 PROGRESO DEL SECTOR CONFECCIÓN COLOMBIA-MÉXICO

El sector confección desde la década de los ochenta e inicios de los noventa ha
presentado cambios importantes en cuanto a proceso de elaboración, no
solamente en tecnología, sino en diseño, manejo de marcas y la elaboración de la
producción, la cual es delegada a terceros. Según estudios de la Cámara de
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Comercio de Bogotá (2005), la competencia internacional en confección con el
paso de los años se ha fortalecido, en especial en los países que tiene bajo costo
en producción en prendas de vestir, como lo sería el caso de México y
Centroamérica, llevándose la confección de grandes marcas en la última década,
como por ejemplo WalMart.
Para el caso de las confecciones, Colombia tiene una gran influencia y
participación. Según un estudio de la Cámara de Comercio de Bogotá (2005), el
70 % de la producción de confecciones dirigida al exterior es proporcionado al uso
de la maquila, es decir, a la realización de ensamblaje de prendas de vestir por
medio de insumos importados. Las empresas colombianas buscan ofrecer un
“paquete completo”, no solamente se dedicándose a la confección, sino
cumpliendo con otras etapas de la producción, como lo sería el diseño.
Gráfica 7: Balanza Comercial Colombia-México Sector Confección
BALANZA COMERCIAL COLOMBIA-MÉXICO SECTOR
CONFECCIÓN
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Fuente: Realización propia de las autoras con base datos del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

La gráfica 7 nos muestra como, desde 1995 hasta el 2007, las exportaciones en
confección colombianas dirigidas a México han tenido un crecimiento importante
del 31.8%. Según Tait (2008), la industria de confección de Colombia produce más
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de 250 millones de prendas de vestir por año y, después de Venezuela y EEUU,
México es el tercer país para el 2008 de mayor mercado en exportaciones. Como
ya mencionado, la mayoría de las exportaciones colombianas son en base al
“paquete completo”. Además, el mercado interno es exigente y sofisticado.
En los últimos años, Colombia se ha convertido en un centro de moda en
Latinoamérica con la realización, de distintos eventos de alta costura como:
Colombiatex y Colombia Moda, reuniendo y atrayendo nuevos empresarios e
inversionistas de distintos países, según datos de Tait (2008).En el 2007,
Colombiamoda generó US$ 72 millones, siendo US$ 23 millones generados por el
evento y los otros US$ 49 millones fueron las ventas esperadas en un año. En los
últimos 3 años, el sector confección ha venido presentado cifras negativas, con la
disminución de la producción y las ventas. Las razones de la disminución de este
mercado se explicarán más adelante con los Indicadores de Comercio.

4.3 ANÁLISIS DE INDICADORES COMERCIALES COLOMBIA-MÉXICO DEL SECTOR
TEXTIL-CONFECCIÓN DESDE 1990 A 2010

La investigación se enfoca en analizar los indicadores comerciales para el sector
textil-confección entre Colombia y México desde 1980 hasta 2010. Para este
estudio, se utilizó datos tomados de la página del Ministerio de Comercio, Industria
y Turismo, que provee la información en cuanto a Balanza Comercial ColombiaMéxico del sector textil-confección desde 1991.
También se realiza la recopilación y construcción de datos de 1980 al 2010, por un
periodo de cinco años para cada década, para la realización del Índice de
Concentración y Diversificación (Herfindahl/Hirschmann) por sector (textilconfección).Dicho índice se hace con datos de la Balanza Comercial ColombiaMéxico por capítulos del Sistema Armonizado, para lo cual se necesitó la
colaboración del Departamento Administrativo Nacional de Estadística (DANE).
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Los Indicadores que se explican a continuación son tomados de la CEPAL (2008)
para el análisis del intercambio comercial Colombia-México en el sector textilconfección. Los indicadores son los siguientes: Ventajas Comparativas Reveladas,
Índice de Balassa, Índice de Concentración (Herfindah /Hirschmann) y el índice de
Glubel y Lloyd.
4.3.1 ÍNDICE DE VENTAJAS COMPARATIVAS REVELADAS COLOMBIA-MÉXICO
1990 AL 2010 (VCR)

Este índice es utilizado para analizar las ventajas o desventajas comparativas de
los intercambios comerciales que se dan de un país i (Colombia) con sus socios
comerciales j (México). En este caso, se va a analizar Colombia-México en el
sector textil-confección k.

Donde
í

ñ

Este índice puede dar como resultado positivo (existencia de un sector competitivo
con potencial) o negativo (existencia de un sector importador poco competitivo), lo
cual indica si se presenta déficit o superávit en el total del comercio, así mostrando
si existe una ventaja o desventaja en los intercambios comerciales. Este índice
también se le conoce como el Índice de la Balanza Comercial Relativa (IBCR), ya
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que está construido sobre el saldo comercial dando referencia al numerador, en
relación a los intercambios comerciales.
El IVCR se analiza así:
IVC > 0 = Indica la existencia de un sector competitivo o comercial
IVC < 0 = Indica que es un sector importador, carente de competitividad frente a
otros mercados o terceros.
El análisis del IVCR para Colombia-México en el sector Textil-Confección
comienza desde la apertura económica en 1990. En la gráfica 8, se puede
observar que, en los primeros años, el IVCR muestra datos positivos. Luego se
evidencia un deterioro del comercio en el sector textil-confección, que se da
debido a que las empresas no estaban preparas tecnológicamente y los cambios
en el papel comercial traen consigo un impacto, en donde las empresas necesitan
actualizarse para poder competir y adquirir ventajas.
El pico más bajo se presenta para el año de 1995.En el transcurso de este mismo
año, Colombia se une al tratado Comercial G3 junto con México y Venezuela. Con
el tratado se acuerda una disminución en las tarifas arancelarias para impulsar el
intercambio

comercial

en

distintos

productos.

Garay

(2004)

explica

la

conformación del G3 como un tratado que estimula la diversificación y la
ampliación del comercio, eliminando barreras, promoviendo la competencia,
aumentando la inversión en los distintos territorios y estableciendo medios de
cooperación.
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Gráfica 8: Índice Ventajas Comparativas Reveladas Colombia-México
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Fuente: Realización propia de las autoras con base datos del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

En base al tratado de comercio G3, se puede observar como el IVCR, a partir de
1996, empieza a adquirir un lenta recuperación, en donde las empresas se
involucran, adquiriendo tecnologías para mejorar su productividad y, así, poder
competir y tener ventajas. Esta evolución continúa con una tendencia creciente,
marcando una pauta importante en el IVCR del 2002 al 2006. El Informe de
Interbolsa (2009) explica que la producción de la industria textil colombiana crece
un 47% para estos años y genera 800 mil empleos directos, representando el 12%
de la fuerza laboral en la industria manufacturera.
Proexport (2010) informa que el mejor año del sector textil-confección es el 2005,
cuando este sector representa el 9% de la producción de la Industria
manufacturera. Se exporta

un 30% y sus exportaciones llegan a ser de 961

millones de dólares, adquiriendo un crecimiento del 6.7%. Para el 2006, este
crecimiento disminuye cerca de un 3%, pero sus exportaciones aumentan en
1.330 millones de dólares. En el 2007, pasa a exportar 1.957 millones dólares.
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Interbolsa (2009) asocia el crecimiento anterior a que la industria colombiana tiene
una de las dos principales ferias del sector textil a nivel mundial: la primera es
Colombiatex, enfocada a insumos y productores textiles; la segunda es Colombia
Moda, enfocada a la moda, diseño, desfiles y creatividad. También, declara que
los tratados de comercio firmados por el gobierno han representado que el sector
adquiera oportunidades importantes de exportación dirigidas hacia otros países sin
arancel, convirtiéndose esto en una ventaja competitiva frente a grandes
competencias, como lo son los países asiáticos.
A partir de 2006, el tratado comercial G2 es exclusivo con México. El arancel
promedio impuesto por México para los productos del sector era del 20% al 35%,
pero para Colombia queda en un 0% gracias al convenio que se tiene. Con lo
anterior, se observa en la gráfica 8 que el IVCR (Colombia-México),desde el 2002
hasta el 2010, es mayor a cero, indicando la existencia de un sector competitivo y
con potencia de comercio.

4.3.2 ÍNDICE DE BALASSA

El índice de Balassa mide el grado de importancia de un producto (textilconfección) dentro de las exportaciones de un mercado a otro comparado con el
grado de importancia de las exportaciones del mismo producto hacia el mundo.
Con el índice de Balassa, también se puede calcular el índice de especialización.
Para una mejor interpretación y análisis del IVCR, el índice tiene un máximo de 1 y
un mínimo de -1.

Este índice entrega con mayor detalle la información en cuanto a las fortalezas y
debilidades del patrón exportador nacional en un mercado determinado.
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Gráfica 9: Índice Balassa Colombia-México
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El índice de Balassa analiza de una manera más específica y concreta el Índice de
Ventaja Comparativa Revelada (IVCR).Como se analizó en el índice anterior, se
puede observar en la gráfica 9como el IB normalizado en 1991 muestra datos
positivos, dando un inicio a la adquisición de fortaleza en el sector textil-confección
Colombia-México.
Para el año 1995, se registra una caída fuerte en el intercambio de productos,
como ya se había observado en la gráfica 8.Ambos países apenas se estaban
preparando para la competencia y las empresas aun tenían debilidades en cuanto
a la tecnificación. En el mismo año, se cierra el tratado con México, conocido hoy
como G2.A partir del 1995 hasta 2010, se puede observar una tendencia positiva,
en donde el intercambio comercial para el sector textil-confección con México es
importante. Según informe de Interbolsa (2009), México ocupa el tercer puesto de
las exportaciones colombianas en este sector, con participación de 7% en los
últimos años, después de Venezuela y EEUU.
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Lo anterior refleja la importancia que tienen las exportaciones colombianas en el
sector textil-confección para el mundo. Así, la firma de tratados comerciales para
Colombia genera la oportunidad de mejorar el entorno del sector, tanto en
tecnología, calidad de producción y diversificación de productos, con el fin de
consolidarlo como un sector más competitivo.
4.3.3 ÍNDICE DE CONCENTRACIÓN / DIVERSIFICACIÓN
(HERFINDAHL/HIRSCHMANN)

Este índice es un ponderador que puede utilizarse para calcular el peso del país o
de cada producto en el total de su comercio. En el primer caso,

si el valor

exportado es reducido, éste tiene una influencia pequeña en cuanto a país. Para el
caso del producto, lo que muestra el análisis es la diversificación, es decir, que se
exporta e importa variedad del sector, no solamente un producto en específico. Si
el valor exportado es creciente, significa que existe una concentración del país en
el comercio en cuanto a producto; es decir, que no se presenta variedad y que el
país solo se especializa en uno o dos productos.
El índice de HH se calcula así:

Donde: Pi = Xij / XTi indica la participación de mercado del país j (México) en las
exportaciones del país i (Colombia) en el total de sus exportaciones al mundo
(XTi). La suma de los cuadrados de todas las participaciones se conoce como
Índice de Herfindahl.
El índice se mide de 0 a 1 y entre mayor sea el número existe una mayor
Concentración de los productos, es decir, que se exporta y/o importa un producto
en especifico. Si el índice disminuye acercándose a cero, quiere decir que hay una
mayor Diversificación de los productos, en donde el sector textil-confección
amplía su oferta y demanda de productos.
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El IHH muestra el grado de concentración o diversificación de las exportaciones en
función a la participación en el valor de las exportaciones totales de cada
producto.
Cuadro 5: Índice de Concentración y Diversificación
Año

IHH Producto

1980

0.96712269834

1985

0.96885732154

1990

0.32378603262

1995

0.44277370266

2000

0.12041052970

2005

0.17666597967

2010

0.13955052061

Fuente: Realización propia de las autoras

En la tabla 5, se puede observar los datos que arrojó el cálculo de la relación
Colombia- México en el sector textil-confección cada cinco años, desde la década
de los ochenta hasta el 2010. Este análisis se realizó tomando los datos del
sistema armonizado de Colombia y México por capítulos desde el 50 hasta el
63(correspondientes al sector textil-confección) para, así, poder obtener el grado
de Diversificación o de Concentración del sector textil-confección.
La gráfica 10 muestra como el IHH con el paso de los años se diversifica. Se
puede observar como en la década de los ochenta, antes de la apertura
económica, el comercio era muy concentrado, es decir, solo se exportaba e
importaba pocos productos de los capítulos del sector textil-confección. De
acuerdo a la gráfica 3, importábamos únicamente fibras sintéticas y seda de
México; y exportábamos Algodón hacia México.
Para la década de los noventa, con la apertura económica y la firma del tratado
con México, el mercado del sector textil-confección toma fuerza diversificándose, y
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se exportan fibras sintéticas y demás artículos textiles. En los últimos 10 años, el
sector exporta e importa a México gran variedad de productos.
Gráfica 10: Índice de Concentración / Diversificación (Herfindah/Hirschmann)
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Fuente: Realización propia de las autoras con base datos del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

Este índice explica como se ha ampliado el comercio del sector textil-confección y
se enfoca principalmente en la participación de los productos. En la gráfica 10, se
puede observar que antes de la apertura económica el grado de concentración de
producto era muy alta y su variedad o diversificación poca. Con el paso de los
años, la adquisición de tecnologías y los tratados comerciales, favorecieron la
diversificación, dejándose de exportar e importar pocos productos, sino que se da
variedad entre Colombia y México.
4.3.4 ÍNDICE DE GLUBEL Y LLOYD

Glubel y Llyod (1975) utilizaron este índice para explicar la hipótesis de que el
aumento del comercio internacional de los años sesenta entre los países
industrializados, tenía su origen en la similitud de las dotaciones de factores. Para
este análisis los autores se basan en los intercambios bilaterales entre países.
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En cuanto al producto establecen la siguiente ecuación.

En cuanto al país.

Donde
Son las exportaciones e importaciones del producto o grupo k del país i
respecto del país j, en un año o periodo dado.
El índice de IGLl también puede llegar al comercio total por medio de un método
de ponderación simple, el cual toma en cuenta las proporciones exportadas o
intercambiadas a nivel de cada grupo (k) considerado. Formalmente:

Siendo S el peso de cada producto o grupo en las exportaciones totales del país.
Los resultados de los índices GLL se deben analizar siguiendo la evolución del
tiempo, grado o nivel de intensidad, en base a tres niveles:
Nivel 1: IGLL > 0.33 equivale a que existen indicios de nivel intraindustrial.
Nivel 2: IGLL >0.10 < 0.33 equivale a que existe un potencial en cuanto al
comercio intraindustrial.
Nivel 3: IGLL < 0.10 equivale a que existen relaciones inter industriales.
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Gráfica 11: Índice de Glubel y Lloyd
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La importancia del comercio intraindustrial en diferenciación al comercio
interindustrial, se encuentra en que es una buena explicación para el crecimiento
del comercio con base en economías a escala y diferenciación de productos. Los
dos elementos son explicados en la nueva Teoría del Comercio Internacional, en
donde se agrega la competencia imperfecta de Krugman (1980), siendo éste una
buena justificación para la integración comercial y económica. Con lo anterior, se
busca conocer el grado de participación del sector textil-confección colombiano y
cuál es la competitividad que se tiene frente al mercado mexicano.
En la gráfica 11, el índice IGLl muestra como desde 1993 el comercio ColombiaMéxico se ha caracterizado por ser una potencia en crecimiento; y, desde 1995, al
realizarse el tratado G3, hoy llamado G2,el intercambio comercial del sector textilconfección ha adquirido fuerza. En la década del 2000, enseñó una alta existencia
de indicios de comercio intraindustrial. Fuhr (2008) explica que el intercambio
intraindustrial se da para aprovechar importantes economías a escala en la
producción, dando a entender que la competencia internacional obliga a las
empresas y plantas a producir poca variedad y estilo en los productos, ya que, así,
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se puede desarrollar maquinaria más especializada, rápida y con un mayor
alcance en producción. El comercio intraindustrial beneficia a los consumidores,
debido a que les ofrece una mayor variedad a un bajo costo.
Por consiguiente, se puede observar el alto indicio de comercio intraindustrial
entre Colombia y México que se presenta desde el 2000 hasta el 2007. Según
informe de Mapfre (2010), en los últimos tres años, la industria textil-confección ha
tenido varios factores en su contra, haciendo que se presenten cambios en el
mercado colombiano. Uno de ellos es la caída del la demanda mundial por efecto
de crisis financiera, la revaluación del peso, la baja de los precios internacionales
de algunas materias primas. Aquí el contrabando juega un papel muy importante,
teniendo gran responsabilidad de la crisis interna del sector y del desempleo. Para
el 2009, el sector textil-confección registra una disminución en las exportaciones
del 40% en consecuencia de la desaceleración económica y la dependencia de
países vecinos.
Mapfre (2010) reporta que, para el 2009, México ocupa el cuarto puesto en ser
país de destino en exportaciones del sector textil-confección, con una participación
del 4 %.La gráfica 11 describe la caída que hay en el IGLl desde el 2009 al 2010
frente a años anteriores, donde se pierde fuerza en el mercado, pero sin dejar de
tener una existencia de comercio y un potencial en el intercambio con México.
4.4 RESERVAS INTERNACIONALES VERSUS IMPORTACIONES

Las reservas internacionales son la cantidad de recursos que los países poseen,
ya sea en moneda o en oro. Generalmente, éstas son utilizadas para cumplir con
compromisos internacionales, como lo son: amortización de deuda externa, pago
de intereses y como medio de pago (para ello, la moneda debe contar con solidez
y respaldo. En el momento, solo la moneda de Estados Unidos e Inglaterra
cumplen con estos requisitos) en los intercambios comerciales.
Las reservas internacionales pueden aumentar con ciertas transacciones, como
pueden ser las exportaciones, la inversión extranjera, los giros hechos por
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colombianos desde el exterior y los créditos de bancos extranjeros. Asimismo,
existen

transacciones

que

disminuyen

las

reservas,

como

lo

son

las

importaciones, los giros de colombianos hacia el exterior y los pagos de deuda
contraídos con el exterior.
El principal objetivo de acumulación de reservas internacionales radica en generar
un ambiente de liquidez, estabilidad y protección de la economía domestica 5. De
esta manera, es muy importante el manejo que se le dé a estas reservas, pues, en
últimas, las reservas son una fuente de crecimiento, si son utilizadas en proyectos
productivos, infraestructura doméstica, innovación y tecnología. Esta última
permite tener una industria competitiva, tanto en el mercado interno como en el
externo y, así, lograr una balanza comercial con resultados positivos
También, la acumulación de reservas permite tener una mejor calificación para
acceder a créditos en los mercados de capital internacionales, pues entre más
solvencia y estabilidad económica, menor será el grado de riesgo-país. Los
beneficios que se pueden tener son que los préstamos generen un menor costo y
que los plazos para el pago de los mismos sean más largos.
4.4.1 RESERVAS INTERNACIONALES COLOMBIANAS VERSUS IMPORTACIONES
TOTALES E IMPORTACIONES DESDE MÉXICO.

Las reservas provienen en parte de las exportaciones y de la inversión extranjera
que realiza el país. En la gráfica 12 se observa, que las importaciones totales de
Colombia son mayores que las reservas, esto lo explica el déficit que se presenta
en la balanza comercial colombiana, en gran parte de la década de los noventa.
Recuperándose en los últimos años, aumentando las reservas sin perder
participación las importaciones. Colombia en los últimos años ha logrado adquirir
beneficios de los intercambios comerciales, aprovechando las preferencias
arancelarias. Lo anterior se ve reflejado en el aumento de las reservas y en el
posicionamiento que ha adquirido el país frente a los intercambios comerciales.
5

Conjunto de principios sobre el mejor uso que puede hacerse de los productos destinados al consumo inmediato, privado o
familiar.
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Gráfica 12: Reservas Internacionales Colombianas versus Importaciones Totales
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Fuente: Realización propia de las autoras con base datos del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

Las importaciones totales del país en términos generales siempre han mantenido
su tendencia superior a la acumulación de reservas. Esta condición no es nada
saludable para nuestra economía, y por ello se hace necesario realizar una
reestructuración de nuestro sector industrial para sustituir este alto número de
importaciones por producción local. Asimismo, mejorar nuestras exportaciones con
el ánimo de incrementar la acumulación de reservas internacionales.
.
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Gráfica 13: Reservas Internacionales Colombianas versus Importaciones Sector
Textil desde México
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Fuente: Realización propia de las autoras con base datos del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

Por último, las importaciones que se realizaron desde México no son relevantes, ni
tan representativas con nuestro nivel de reservas. De esta manera, podría pasar
que nuestra economía no es atractiva para los empresarios mexicanos o que
éstos no han aprovechado al máximo el tratado de libre comercio vigente para
incrementar y diversificar su nivel de exportaciones a nuestro país.
En este capítulo, se analizó y se mostró la importancia que tiene el comercio
actualmente para los países y, en especial, en sector textil-confección entre
Colombia y México. Se observó los cambios que trajo la apertura económica, en
donde ambos países se especializan y se adaptan a la globalización con el
transcurso de los años.
La apertura económica trae consigo la conformación de acuerdos comerciales,
cuyo objetivo común es que los países se apoyen y ambos puedan adquirir
ventajas. Colombia y México firmaron en el 1995 y desde entonces se ha
dinamizado el comercio, en especial el sector textil-confección, el cual ha pasado
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de tener una concentración a diversificarse, es decir, ofrecer una gran variedad de
productos del sistema armonizado.
Los indicadores de comercio utilizados para estudiar el intercambio comercial
Colombia-México en el sector textil-confección, confirman que la apertura
económica ha ayudado a que los países sean más competentes y adquieran
ventajas. Además, ha servido para ampliar el mercado y se pasó a ofrecer
variedad de productos y a un costo competitivo. Cada uno de los Índices
calculados refleja los mismos puntos, como, por ejemplo, el 1995 fue el año clave
en el cual se inicia el comercio con México. El 2005, año en que la industria toma
fuerza, gracias a los distintos eventos que se realizan, como lo son las ferias
internacionales de comercio (Colombiamoda, entre otras), las cuales atraen
clientes para que inviertan en el sector. Para los últimos años, 2009 y 2010, se ve
como se ha perdido impulso entre ambos países, debido a la crisis financiera que
se vive. Además, México está en parte muy influenciado por los cambios
económicos que vive EEUU y esto indirectamente afecta las compras y ventas con
Colombia.
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V CONCLUSIONES
Mediante el desarrollo de esta investigación se evidenció que, en los años de mil
novecientos noventa, la industria colombiana no estaba preparada para un
proceso de apertura de mercados. La industria presentaba poca e incluso nula
inversión en innovación, tecnología, capacitación del capital humano, además de
la precaria capacidad instalada. Como consecuencia de ello, con la apertura
económica el mercado nacional fue invadido por productos del mercado externo a
precios con los que no se podía competir, ocasionando pérdidas para la industria
local y, en algunos casos, hasta el cierre de empresas.
La industria textil-confección colombiana es un sector que a lo largo de la historia
ha presentado grandes cambios, que le han permitido mantenerse a la vanguardia
de las exigencias, tanto del mercado local, como del mercado externo. Como
vimos en el capítulo tres, Colombia es un importador neto de textiles y un
exportador de confecciones. Además, se pudo evidenciar que nuestro nivel de
exportaciones hacia México es menor que las importaciones provenientes de
dicho país en lo que concierne al sector textil. De esta manera, podría ser que
Colombia no ha potencializado este tratado comercial o que las políticas
comerciales del mismo no nos benefician.
El sector textil-confección colombiano cuenta con una gran ventaja en el mercado
mundial y ésta radica en sus dotaciones iníciales. Por un lado, al año se dan dos
cosechas de algodón y, por otro, el clima posibilita el

abastecimiento en la

producción de fibra, sumado a que son de excelente calidad. Sin embargo, el
fenómeno de inseguridad en el campo, el precario mecanismo de recolección y la
falta de incentivos para el cultivo han ocasionado que el sector se haya rezagado
de otras economías y que incluso, en muchas ocasiones, se tenga que recurrir a
las importaciones.
El comercio con México ha adquirido una tendencia creciente desde 1995, siendo
para Colombia un socio importante debido a que México tiene acceso y tratados
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desde antes con grandes potencias, lo cual hace que indirectamente los productos
colombianos lleguen a estos países, como EEUU y Canadá, a través el TLCAN.
Además, según informe de Proexport (2010), México tiene consumidores
exigentes en cuanto a marcas de lujo y se basan en temporadas. Esto es
beneficioso para Colombia ya que México no es un país fuerte en diseño, ni tiene
la calidad delos terminados colombianos, haciendo que Colombia saque ventaja
debido a que es un país que ofrece el (paquete completo). El concepto anterior,
explicado en el capítulo 4, hace referencia a que Colombia no solo se dedica a la
maquila, sino que ofrece diseño. Es por lo anterior que Colombia exporta más
confecciones a México e importa más textiles.
En los resultados de los indicadores de comercio, que se realizaron para estudiar
la relación Colombia-México

desde 1990 a 2010 en cuanto al sector textil-

confección, se pudo observar cómo influye positivamente la firma del tratado G2.
Lo anterior se justifica al observar la dinámica de comercio en los cuatro
indicadores desde 1995, siendo que dicho sector comienza a desarrollarse y cada
país adquiere una ventaja. Colombia, por ejemplo, se destaca en las confecciones,
evidenciándose fuertemente desde la década del 2000, en donde las ferias de
moda son un imán comercial. Por su parte, México se destaca en la producción y
comercialización de textiles siendo un proveedor importante para Colombia.
En los indicadores de Ventaja Comparativa Revelada (IVCR) y el de Balassa (IB),
se puede observar una relación estrecha. Ambos indicadores analizan el
comportamiento y la dinámica comercial, observando la competitividad y la
fortaleza del mercado entre Colombia-México en el sector textil-confección. Estos
indicadores muestran como resultado que el tratado comercial G2 ha beneficiado
el mercado del sector textil-confección. Colombia gana fuerza y reconocimiento en
cuanto a diseño y confección, gracias a distintas ferias de moda realizadas en el
país, y México se convierte en unos de los principales proveedores de textiles
para Colombia.
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Se observa en el indicador de concentración y diversificación, como en los últimos
10 años el mercado se ha ampliado con México. Se exporta e importa mayor
variedad de los productos del sector textil-confección. Según Ascoltex (2007),
México es el tercer mercado exportador de Colombia, presentándose como un
mercado dinámico en cuanto a tejidos de punto, prendas de vestir de punto, fibras
sintéticas, algodón y demás artículos textiles. Se puede observar como el mercado
con México se ha diversificado, ampliando su pedido en cuanto a productos de los
capítulos del 50 al 63 de acuerdo al sistema armonizado.
El índice de Glubel y Llyod muestra la existencia de un mercado intraindustrial,
determinando un crecimiento positivo generado por la dinámica comercial entre
Colombia y México (G2) en el sector textil-confección. Desde 1995 a 2010, se
observa la evolución y la intensidad que este sector ha tenido al comercializar con
México. Se obtuvo como resultado un progreso efectivo y con un alto potencial.
Los resultados fueron positivos en los cuatro indicadores de comercio realizados
para Colombia y México. Estos indicadores reflejan la importancia que tuvo la
apertura económica, al igual que los tratados de libre comercio entre las distintas
naciones. La eliminación de las barreras arancelarias hacen que se incremente el
intercambio comercial, al igual que los países adquieran sus propias ventajas. En
este caso, se observó el sector textil-confección y como ha sido su evolución
desde la firma del tratado G3 en 1995, hoy llamado G2, dando como resultado la
afirmación de lo anterior.
La globalización en la actualidad está insertada en las personas, naciones y
empresas. Es importante y necesario que los países en desarrollo participen en
los distintitos grupos de intercambio comercial para lograr adquirir ventajas
competitivas y especializarse en ciertos productos.
Para Colombia es importante seguir manteniendo relaciones de comercio con
México, debido a que así el sector textil-confección continua con el crecimiento y
desarrollo no solamente tecnológico sino competitivo. El G2 da la oportunidad de
que los productos puedan llegar a ser utilizados por otras naciones, en el caso de
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los productos colombianos, estos, pueden llegar a ser consumidos por EEUU y
Canadá.
Colombia en el sector textil-confecciones competitiva, pero su fortaleza es el
sector confección, marcando una tendencia positiva como se ve reflejado en los
análisis de los indicadores del capítulo 4.El impulso de este mercado no solamente
es en calidad, sino que en los últimos 10 años el país se ha especializado y ha
mejorado su oferta en donde se destaca la creación de nuevos diseños y se
ofrece el paquete completo (diseño-confección) a sus clientes. Se debe continuar
realizando ferias de moda debido a que estas atraen inversiones y generan
oportunidades para que los productos y diseños colombianos tengan acceso a
mercados internacionales, aumentando así las exportaciones.

69

VI. BIBLIOGRAFÍA Y FUENTES CONSULTADAS

Aristizabal. N (2005),Tesis identificación de estrategias de mercados meta de los
sectores Metalmecánico, Textil-Confecciones y Alimentos de la ciudad de
Manizales
CÁMARA DE COMERCIO (2005), Caracterización de las Cadenas Productivas de
Manufactura y Servicios en Bogotá y Cundinamarca. Dirección de Estudios e
Investigaciones. Bogotá.
Cardona. M (2000), Redes Sociales en la Cadena Productiva de la Industria del
Vestido. Fondo Editorial. Universidad EAFIT
CEPAL (2008), Indicadores de comercio exterior y política comercial: Mediciones
de posición y dinamismo comercial.
CEPAL (2010), Comercio, pobreza y políticas complementarias en América Latina.
Publicación de las Naciones Unidas.
Baldwin, R (1995), “The problem with competitiveness”. Proceedings of EFTA´s
35thAnniversary Workshop.EFTA, Geneva.
Bouzas. R (2005), El “nuevo regionalismo” y el área de libre comercio de las
Américas: un enfoquemenos indulgente. Revista de la CEPAL 85
Dabat. A (2004), Revolución Informática, globalización y nueva inserción
internacional de México. Facultad de Economía. Universidad Nacional Autónoma
de México. México.
Dussel. E y González A (2001), El comercio Intraindustrial en México 1990-1999.
Comercio Exterior Vol. 51 No 7. Banco de México. México.
Fuhr. R (2008), Trabajo de grado Comercio Intraindustrial: cálculo de nuevos
índices y su aplicación al caso Argentino. Universidad Nacional del Sur.
70

Garay. L (2004), Colombia: Estructura Industrial e internacionalización 1967-1996.
Biblioteca Virtual de Banco de La República.
García. J (2007), Marketing Internacional. 2 Ed. McGraw-Hill.

Hernández. J (2006),Tesina La globalización industrial y su impacto en la industria
textil mexicana. Universidad Autónoma Metropolitana. México
Herrera. P, Roca. J (2007),Lineamientos de política para el crecimiento económico
de las regiones peruanas basados en principios de economía geográfica,
Ministerio de Economía y Finanzas del Perú
Interbolsa (2010), sector Textil. Estudio sectorial Colombia.
Jiménez. F, Lahura. E (1998): La Nueva Teoría del Comercio Internacional,
documentos de trabajo, Departamento de economía, Universidad Católica del
Perú.
Krugman, P(1980), Scale Economies, Product Differentiation, and the Pattern of
Trade, en American Economic Review.
Krugman. P (1990), Rethinking International Trade.MIT Press, Cambridge, MA.
Krugman. P (1991), Geography and Trade. Leuven University Press y The MIT
Press.
Krugman. P (1994a), “The age of diminishing expectations”.The Washington Post
Company, 1990 (Edición revisada y actualiza publicada por el MIT Press).
Krugman. P (1994), Economía Internacional, Teoría y Política. Ed. Pearson
Addison Wesley.

Laguna.C (2002), Fundamentos de la teoría clásica del comercio. Centro de
investigaciones socioeconómicas, Universidad Tecnológica de México.

71

Mapfre (2010), Informe Sector Textil Confección colombiano. Analisis sectorial.
Medellín.
Mayorga.J y Martínez. C (2008), Paul Krugman y el nuevo comercio internacional.
Criterio Libre No 8.

Moncayo. E (2000),

Modelos de Desarrollo Regional: Teoría y factores

Determinantes.Ed. ILPES/Cepal.

Moscoso. F y Vázquez. H (2006), Determinantes del comercio Intraindustrial en el
grupo de los tres. Documento de trabajo Universidad externado de Colombia.

Ramos. J (2008), Shumpeter y el Imperialismo. Articulo Revista ICE N. 845. Pag
107.
Proexport (2010), Importancia del sector textil confección en Colombia y atractivos
de inversión. Programa de transformación productiva.
Ramos. R (2001),Modelos de evaluación de la competitividad internacional. Una
aplicación empírica al caso de las Islas Canarias. Tesis Doctoral.
Ricardo. D (1817), Principios de Economía y Tributación.Ed. Claridad.
Ríos. M (1999), Reconversión industrial y el aprendizaje tecnológico en México
(Visión Global y análisis sectorial). Publicación Universidad Autónoma de México.
Facultad de Economía.

Sánchez. O (2002), Economía Internacional: Modelos de Comercio.

Smith. A (1776), La riqueza de las Naciones.Alianza Editorial. Madrid, 1997.
Santisteban. D (2008), Colombia frente al posible tratado de comercio con Estados
Unidos (análisis por sectores). Universitaria de Investigación y Desarrollo.
Bucaramanga
72

Schwartz. P (2001), Comercio Internacional en la Historia del Pensamiento
Económico.
Tait. N (2008),Colombia espera atraer más negocios de fabricación de ropa,
tomado de Just-style.com

Tansini. R (2000), Economía para no Economistas. Facultad Ciencias Sociales,
Universidad de Uruguay.

Torres. F, Labarca. N (2009), Construcción

Histórico-Teórica del proceso de

desarrollo Económico, Revista de Ciencias Sociales, Universidad Zulia Venezuela.
Van der Bruggen. M (1998-1999), El sector Textil en Colombia. Becaria de
Generalitat de Catalunya. Bogotá.
Viner. J (1950), The Customs Union Issue, Carnegie Endowment for International
Peace, Nueva York, capítulo IV

73

VII ANEXOS
ANEXO 1.CUADRO REFERENTES TEÓRICOS

Comercio

Especialización

Intercambio Ventaja

Comercio

-competitiva
Intraindustrial
Smith
(1776)

“puede traer una especie
de revolución industrial en
un país cuyos recursos
estaban
antes
subdesarrollados”
(1776:5)
Para Smith, el mayor
beneficio
que
esta
actividad reporta a un país
es que, al ampliar la
dimensión
de
los
mercados, aumentan las
posibilidades de colocar
una mayor producción, y,
en consecuencia también
se vería incrementada la
Producción, la renta y el
bienestar de la nación.
Sánchez (2002)

Una apertura del comercio
internacional,
podría
causar los países que
antes
habían
estado
protegidos,
de
esta
manera se debería hacer
de forma gradual y con
precaución.
Schwartz
(2001).

Ricardo
( 1816 )

Ricardo demuestra que el
comercio
internacional,
analizado en términos de
trueque,
es
siempre
beneficioso, incluso para
un país que produce todos
los bienes a un costo
menor que el resto del
mundo. Sánchez (2002)

El
progreso
más
importante
de
la
capacidad productiva
del trabajo y la mayor
parte de la habilidad,
con que éste se aplica
o dirige, para haber
sido consecuencia de
la división del trabajo.
( 1776: 82)
“Los estados debían
especializarse en la
producción de aquellos
artículos
de
exportación en los
cuales tuvieran mayor
ventaja comparativa,
por su alta calidad y
bajo precio”. García
(2007)

a partir de la noción de
costo comparativo se
pueden
definir
los
patrones
de
especialización,
tomando en cuenta
dos elementos: los
costos laborales y de
las
relaciones
de
intercambio
entre
países.
Laguna (2002)

Un país puede ser
más eficiente que
otro en la producción
de algunos bienes y
menos eficiente en la
producción de otros
e,
independientemente
de las causas de las
ineficiencias, ambos
se pueden beneficiar
del intercambio si
cada
país
se
especializa en la
producción del bien
que Produce con
mayor eficiencia que
el otro.
Laguna (2002; 1)
Smith observo que
algunos
países,
debido a la habilidad
de sus trabajadores o
a la calidad de sus
recursos,
podían
producir los mismos
productos que otros
en menos horas de
trabajos, eficiencia a
la que denomino
ventaja
absoluta.
García (2007)
Ricardo postulo que
cuando los países
tienen
costos
de
producción distintos
siempre habrá un
motivo
para
el
intercambio
comercial, dado que
ambos tendrán una
ventaja
si
se
especializan
en
aquellos bienes en
los que registran
costos comparados
de
producción
menores.
Tansini.(2000;245)
Ricardo afirmaba que

Crecimiento
económico con
intercambio
El
crecimiento
económico se logra,
con la conjugación
de la división del
trabajo,
la
acumulación
de
capital
y
la
extensión
gradual
del mercado. (1776)

su explicación la
enfoca en el origen
del valor, la renta, la
acumulación
del
capital, entre otros;
el
valor
es
consecuencia de la
cantidad relativa de
trabajo
que
se
necesita para su
producción y de
esta
forma
determinar
la
generación
de
excedentes,
que
generan
acumulación y se
convierten en los
ejes del crecimiento
de
la
actividad
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las ganancias del
comercio son validas
aun cuando un país
no tenga ventaja
absoluta sobre otro.
Siempre
que
los
precios relativos de
los
productos
intercambiados
difieran, cada país
tendrá una ventaja
comparativa.

Krugman
(1991-1994)

Krugman desarrolla un
modelo de comercio bajo
una
estructura
de
mercado de competencia
monopolística
(competencia imperfecta),
en el cual demuestra que
el comercio entre dos
países puede generarse
sólo por la presencia de
economías de escala.
Jiménez (1998, 4)
Mayorga
y
Martinez
(2008)
explican
que
Krugman monta su Nueva
Teoría
del
Comercio
(NTC) en 1979. Krugman
explica su teoría desde el
concepto
de
las
“economías a escala” la
cual explica que si hay
mayores volúmenes de
producción y menores
costos. Estos hacen que
los
productos
sean
atractivos, aumentando su
oferta y beneficiando al
consumidor.

Glubel
Llyod
( 1975 )

y

Se configura un patrón de
comercio en el que todos
los países, en especial
con dotaciones factoriales
y
con
tecnologías
similares,
pueden
especializarse
en
la
producción de distintos
tipos
de
bienes
pertenecientes
a
una
misma industria.

Para Krugman los
países con el comercio
además
de
beneficiarse de sus
diferencias,
pueden
alcanzar,
como
Consecuencia,
un
cierto
perfeccionamiento en
su producción local.
Entendiendo
este
perfeccionamiento
como
la
especialización
del
mismo. Ramos (2001)

El
comercio
IntraIndustrial, entre los
distintos
países
competidores, obedece
de la especialización
intra-industrial,
del
tamaño del mercado y
de las tarifas que
existan
en
ese
momento
en
los
países. Moscoso y
Vázquez ( 2006;3)

García (2007)
Krugman la interpreta
coma la capacidad de
las
empresas,
industrias, regiones y
naciones
para
generar ingresos y
niveles de empleo
altos de una manera
sostenible, estando
expuesta
a
la
competencia
internacional.
Ramos (2001)

Refleja la presencia
de
retornos
crecientes
en
la
producción, de tal
manera
que
los
retornos
crecientes
en las manufacturas
hace que cada país
produzca y exporte
una
variedad
de
productos,
comerciando así en

económica.
(2009)

Torres

Mayorga
y
Martínez,
2008,
Krugman entiende
que el comercio
internacional en la
realidad no era
solo interindustrial,
como se dice en la
teoría tradicional,
el explica que los
países
también
realizan
intercambios
de
bienes y servicios
para las mismas
industrias
conocido
como
“intra-industrial”.
Con el concepto
anterior Krugman
basa su teoría en
la hipótesis de que
los consumidores
le gusta tener
variedad en los
productos
de
consumo y los
productores
explican que el CII
es
beneficioso
para
el
país
debido a que cada
país aprovecha en
tomar ventaja de
las economías a
escala, en cuanto
a
los
consumidores se
benefician de los
precios bajos y de
la diversidad.

Las
fuerzas
predominantes que
permiten
la
aglomeración de las
actividades
económicas
se
vinculan
con
la
existencia
de
economías
de
escala crecientes,
que permiten una
mayor producción y
acumulación
que
conllevan
al
crecimiento
económico. Herrera
(2001)

El
comercio
intraindustrial, no
solamente
se
enfoca en los
flujos comerciales
intraproducto, sino
que
también
incluye productos
diferentes entre sí,
los cuales a su
vez pertenecen a
la misma rama

Para
Mocoso y
Vásquez (2006), el
comercio
Intraindustrial
genera
mayor
beneficio,
que
el
interindustrial,
debido a que el
intra-industrial
produce una mayor
innovación
y
aprovecha de una
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dos vías.
Existen dos tipos de
Comercio, el primero es el
Interindustrial, en donde
dos países exportan e
importan productos que
provienen de diferentes
industrias. El segundo es
el Intra-Industrial, aquí se
exportan
e
importan
bienes de la misma
industria.
Moscoso
y
Vásquez (2006;2)

CEPAL

Estructural, fortalecimiento

José Durán Lima; Marcelo
LaFleur; Andrea Pellandra
Cepal (2010) No 365.
Regulación
en
los
mercados El comercio
brinda oportunidades para
la
generación
de
crecimiento económico, la

Dussel y González
(2001)
El
comercio
intraindustrial
se
define
como
la
exportación
e
importación
simultáneas
de
bienes
que
pertenecen a una
misma industria. Este
patrón de comercio
es, por definición, la
contraposición
del
patrón de comercio
interindustrial definido
en la teoría clásica de
comercio
internacional
de
David Ricardo y en
teorías neoclásicas
como
la
de
Heckscher-OhlinSamuelson. De ahí la
importancia
de
encontrar las nuevas
variables
que
explican
este
fenómeno que no es
explicado por los
mencionados autores
y
corrientes
y
conocer
los
resultados
o
implicaciones
que
éste
genera.
El
entorno del comercio
intraindustrial
se
puede sintetizar en
tres
campos
de
discusión:
las
explicaciones
teóricas, la medición
apropiada
y
las
ventajas
o
desventajas.

Cepal (2010) Las
ventajas
y
desventajas de los
acuerdos
internacionales sobre
inversión
difieren
según su naturaleza
bilateral, regional o
multilateral
y
se
pueden juzgar desde
distintos
ángulos,
como
el de
los
países
receptores
frente a los países

industrial ya que
engloba productos
diferentes en su
grado
de
elaboración,
especificaciones y
requerimientos de
materias
de
insumo, técnicas
de producción.

Para
Dussel
(2001),
el
comercio
Intraindustrial
de
bienes
funcionalmente
homogéneos tiene
causas
importantes
de
comercio
internacional como
lo
son,
la
vinculación a los
costos
de
transporte,
almacenamiento,
comercialización
o distribución.

mejor manera las
economías
de
escala.
Dussel
(2001),
concluye que los
especialistas
favorecen
en
general
al
CII
debido
a
que
produce
menos
costos en cuanto al
ajuste
en
la
economía.
Brindando mayores
oportunidades
de
participar
en
el
comercio
internacional,
aumentando
lo
niveles
para
el
consumidor ya que
se genera variedad
en los productos. El
éxito de que un país
se especialice en el
CII, depende de su
nivel de desarrollo,
de los socios, la
estructura industrial
desarrollada.

Para
Dussel
(2001), el CII es el
resultado de las
exportaciones y la
observación
del
proceso en el
extranjero al igual
que
de
la
reimportación de
los
bienes,
generalmente lo
realizan empresas
transnacionales,
las cuales buscan
tomar ventaja de
los bajos costos,
como lo son los
laborales en el
extranjero llamado
por Dussel como
Comercio
intra
empresarial.
Tiene
como
propósito contribuir
al
desarrollo
económico
de
América latina, en
donde
las
relaciones entre los
distintos países se
puedan fortalecer a
nivel no solamente
regional sino global
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reducción
de
la
desigualdad
y
el
incremento de
los
ingresos de los pobres.
Sin
embargo,
en
determinados casos, el
resultado de la apertura
comercial
puede
ser
perjudicial
para
el
bienestar de los más
pobres, si es que no va
apoyado de inversiones
específicas
y
de
políticas
internas
de
soporte.
Estas
son
particularmente
Relevantes en lo atingente
a la competitividad de las
pymes y la capacitación
de la fuerza de trabajo.
El comercio es tan sólo
uno de los pilares de un
proceso
dinámico
y
multifacético orientado a
la reducción de
la
pobreza. El resultado de
la
apertura
comercial
puede ser beneficioso
para la población más
vulnerable,
lo
que
requiere políticas que
sirvan para reforzar y
multiplicar
estos
beneficios. No obstante,
los resultados pueden
ser también perjudiciales
para el bienestar de los
más
pobres,
sin
el
apoyo de inversiones y
políticas domésticas de
soporte a grupos más
vulnerables.

emisores
y
especialmente el de
los
temas
abarcados,
la
inclusión
de
disposiciones
relativas al desarrollo,
las repercusiones en
la
soberanía
normativa de los
países
receptores,
los efectos en las
corrientes de IED y
el
poder
de
negociación relativo
de las partes.
La
tendencia
al
reforzamiento de la
protección de los DPI
y a la introducción de
regímenes
sui
géneris
de
protección, como el
de los bancos de
datos, va trasladando
imperceptiblemente
el
objeto
de
protección desde la
actividad
creativa
hacia la propiedad de
activos intangibles en
general,
compensando así la
falta
de
ventajas
vinculadas al leadtime, al aprendizaje
acelerado
y
al
dominio de know-how
para
nuevas
aplicaciones, que son
las fuentes genuinas
de
ventaja
competitiva.
La
protección intentada
llega a abarcar hasta
los ingresos futuros
vinculados
a
la
participación en el
mercado, tratándose
por tanto de derechos
prospectivos.48
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7.2 TABLAS COMPORTAMIENTO IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES SECTOR TEXTILCONFECCIÓN COLOMBIA MÉXICO 1980 A 2010
7.2.1 CUADROS IMPORTACIONES SECTOR TEXTIL-CONFECCIÓN COLOMBIA-MÉXICO DE ACUERDO AL SISTEMA ARMONIZADO

1

2

3

4

5

SISTEMA ARMONIZADO
CAPITULO

DESCRIPCION

50

Seda

51

Lana y pelo fino u ordinario

52

Algodón

53

Las demás fibras textiles vegetales; hilados de papel y tejidos de hilado de papel

54

AÑOS
PESOS

2005
DÓLARES

1.894.083.681,00

816.656,46

PESOS

2010
DÓLARES

%

692.885.098,00

369.194,16

-55%

32.044.903.830,00 13.842.614,07 114.203.926.765,00

60.523.193,72

337%

5.550.184,00

2.921,80

Filamentos sintéticos o artificiales

39.629.496.013,00 17.042.231,74 35.588.351.204,00

18.730.115,50

10%

55

Fibras sintéticas o artificiales discontinuas

23.181.164.436,00 9.952.682,50 28.709.100.166,00

15.224.032,33

53%

56

Guata, fieltro y telas sin tejer; hilados especiales; cordeles, cuerdas, cordajes; artículos de
cordelería

19.989.955.621,00 8.587.628,15 10.748.151.352,00

5.664.597,18

57

Alfombras y demás revestimientos para el suelo, de materias textiles

1.031.239.979,00

443.283,08

82.336.729,00

43.050,62

58

Tejidos especiales; superficies textiles con pelo insertado; encajes; tapicería; pasamanería;
bordados

3.030.521.173,00 1.306.997,81

2.171.230.560,00

1.135.354,29

59

Tejidos impregnados, recubiertos, revestidos o estratificados; artículos técnicos de materias
textiles

4.026.937.990,00 1.733.785,86

4.032.898.957,00

2.132.358,68

60

Tejidos de punto

61

Prendas y complementos de vestir, de punto

62

Prendas y complementos de vestir, excepto los de punto

63

Los demás artículos textiles confeccionados; conjuntos o surtidos; prendería y trapos

-34%
-90%
-13%
23%

423.505.885,00

183.906,42

978.029.336,00

512.609,14

179%

1.048.105.603,00

450.967,97

2.728.264.950,00

1.443.239,47

220%

740.686.326,00

317.089,47

4.954.166.470,00

2.610.570,86

723%

1.202.803.421,00

518.941,13

4.924.769.127,00

2.594.096,39

400%
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7

8

9

10

11

